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Глава Ингушетии 
встретился 

с представителями 
неправительственных 

организаций 
республики

13.08.2010 г. глава Ингушетии Юнус-Бек Евкуров про-
вел встречу с неправительственными организациями 
республики, с которыми обсудил ряд вопросов. 

На встрече обсуждались вопросы водоснабжения, итогов 
проведения ЕГЭ, выборного законодательства, а также о 
роли общественных организаций в стабилизации обстанов-
ки в республике. 

Ситуация с водоснабжением в республике доволь-
но сложная: во многих районах республики нет воды.  
Юнус-Бек Евкуров поручил главам администраций районов 
взять под контроль доставку воды водовозами в тех насе-
ленных пунктах, где отсутствует водоснабжение. Правоза-
щитник Магомед Муцольгов предложил использовать трубы 
для водопровода из нержавеющего материала. 

Президент Ингушетии поручил до 20 августа сделать все 
необходимые расчеты и подать предложения по водоснаб-
жению населенных пунктов. 

Министр образования доложила об итогах проведения 
ЕГЭ в республике. По ее словам, результаты по Ингушетии 
соответствуют средним баллам по стране. «По сравнению с 
прошлым годом баллы стали ниже», - сказала министр. 

Касаясь вопроса выборного законодательства, Муса Зура-
бов рассказал о противоречиях, имеющихся в выборном за-
конодательстве и необходимости его совершенствования. 

Об оперативной обстановке в республике рассказал  
и.о. прокурора республики Гелани Мержуев. По его словам, 
в целом наблюдается тенденция к улучшению оперативной 
обстановки в республике. 

Глава Ингушетии поручил провести совещания по каждо-
му вопросу и представить предложения по каждому из них. 

Завершая встречу, Юнус-Бек Евкуров поздравил всех с 
наступившим священным месяцем Рамадан и пожелал всем 
прощать друг друга. 

Пресс-служба президента РИ

Омбудсмен 
отстаивает права 

жильцов 
10 августа 2010 г. в г. Малгобеке состоялась выезд-

ная встреча уполномоченного по правам человека в 
Республике Ингушетия Д.Э. Оздоева с жильцами много-
квартирных домов по улицам Гарданова, 29 (100 кв.д.), 
Осканова, 12 (70 кв.д.), Гоголя, 32 (100 кв.д.). 

Данной встрече предшествовали выездные провер-
ки, проводившиеся сотрудниками аппарата уполномо-
ченного по правам человека в Республике Ингушетия, 
в связи с многочисленными жалобами о незаконном 
строительстве пятиэтажного дома в непосредствен-
ной близости от вышеуказанных домов. 

Необходимо отметить, что указанное строительство осу-
ществляется на внутренней территории данных жилых до-
мов, т.е. на площадках детского и спортивного досуга, а также 
озеленения двора. 

На данную встречу уполномоченным были приглашены 
представители администрации г. Малгобека и специалисты 
Госстройнадзора РИ. 

Уполномоченный провел опрос среди граждан, прожи-
вающих по указанным адресам, внимательно выслушал все 
доводы и обратился к специалистам Госстройнадзора РИ с 
просьбой прокомментировать изложенную проблему. 

Специалисты Госстройнадзора РИ сообщили, что в их ве-
домство уведомление о начале строительства данного объ-
екта не поступало. 

Также жильцы рассказали, что на их многочисленные 
просьбы к властям города обратить внимание на эту пробле-
му никакой реакции со стороны руководителей, отвечающих 
за жизнедеятельность города, не последовало. 

Уполномоченный по правам человека в Республике Ингу-
шетия пообещал жильцам вышеуказанных домов провести 
тщательную проверку законности данного строительства и 
сделать все от него зависящее в случае нарушения их кон-
ституционных прав. 

Пресс-служба УПЧ в РИ

14.08.2010 г. прези-
дент Ингушетии Юнус-
Бек Евкуров поздравил с  
73-летием известного ин-
гушского фольклориста 
Ибрагима Дахкильгова. 
«Вас знают, как прекрасно-
го педагога. Ваши детские 
произведения воспитали 
и, уверен, воспитают еще 
не одно поколение детей. 
Искренне поздравляю вас 
с днем рождения и желаю 
здоровья и творческих 
успехов», - сказал глава 
республики и преподнес 
имениннику памятные 
подарки. 

Дахкильгов Ибрагим Аб-
дурахманович родился 14 
августа 1937 года в городе 
Орджоникидзе. До поступле-
ния в 1957 году в Чечено-
Ингушский госпединститут 
работал штамповщиком 
Алма-Атинского завода 
«Эмальпосуда». В 1962 году 
с отличием окончил Чечено-
Ингушский госпединститут. 
С этого года и по настоящее 
время беспрерывно работа-
ет в высшей школе, сначала 
в Чечено-Ингушском госуни-
верситете, а с 1994 года - в 
Ингушском госуниверситете. 
За эти годы прошел путь от 
ассистента до профессора. 
В 1987 году И.А.Дахкильгов 
удостоен почетного звания 
«Заслуженный деятель нау-
ки Чечено-Ингушетии», а с 
1997 года он - «Заслужен-
ный работник образования 
Республики Ингушетия». В 
2001 году ему присвоено 
звание «Почетный работник 
высшего профессионально-
го образования Российской 
Федерации». Он является 
автором флага Республи-
ки Ингушетия. С 1991 года 
И.А.Дахкильгов является 
членом Союза писателей 
России, а с 1999 года — ака-
демиком Академии социаль-
ных наук. 

Ибрагим Абдурахма-
нович является одним из 
самых известных ученых-
фольклористов не только 
Ингушетии, но и Северного 
Кавказа. Его деятельность 
многоранна. Он является пи-
сателем, ученым, литерату-
роведом и фольклористом, 

просветителем, обществен-
ным деятелем. Помимо мно-
жества статей по ингушско-
му фольклору И.Дахкильгов 
является автором четырех 
монографий по научной 
фольклористике, им собрано 
много новых материалов из 
творческого наследия пер-
вых творцов ингушской лите-
ратуры. 

Многие годы И.Дахкильгов 
плодотворно трудится над 
исследованием проблем ин-
гушского литературоведения 
и фольклористики, созда-
нием учебной литературы и 

написанием художественных 
произведений, преимуще-
ственно для нашего юного 
читателя. И.А.Дахкильговым 
изданы монографии: «Ин-
гушская литература (пери-
од развития до 40-х годов)» 
(1975 год), «Устное народное 
творчество вайнахов» (1977 

год), «Историче-
ский фольклор че-
ченцев и ингушей» 
(1978 год), «Мифы 
и легенды вайна-
хов» (1991 год). 
И .А .Дахкильгов 
является состави-
телем ряда книг 
по творчеству ин-
гушских писателей 
(З.К.Мальсагов, 
Х -Б .М уталиев ) , 
научным редакто-
ром трудов раз-
личных авторов. 
Целый ряд из-
даний выдержа-
ли написанные 
И.А.Дахкильговым 
хрестоматии для 
10 и 11 классов 
ингушских  школ, 
учебник по ин-
гушской лите-
ратуре для 10 
класса, учебник-
хрестоматия для 
педучилищ. В на-
стоящее время 
им издана хресто-

матия по ингушской лите-
ратуре для 11 класса. Худо-
жественные произведения 
И.А.Дахкильгова печатаются 
в республиканских газетах 
и журнале «Литературная 
Ингушетия». Они изданы от-
дельными книгами «Кукий 
денал», «Шутар», «Берд». 

Сейчас И.А.Дахкильгов 
является директором Ин-
гушского НИИ гуманитарных 
наук. 

Пресс-служба 
президента РИ

Хлебные поля Малго-
бекского муниципально-
го района расположены 
в зоне рискованного зем-
леделия. Но несмотря на 
это в нынешнем году по 
сбору урожая озимых куль-
тур – ячменя и пшеницы 
– местные земледельцы 
заняли первое место в ре-
спублике. Вторыми идут 
сунженцы, на третьем 
месте – назрановцы. 

Хорошая трудовая атмос-
фера царила в таких хозяй-
ствах, как СПК «Сагопши», 
«Нижние Ачалуки», «Ачалу-
ки», «Новый Редант», «Кав-
каз». Здесь с каждого гектара 
в среднем намолочено 20-25 
центнеров зерна. Конечно, 
это меньше установленного 
задания, но для этих мест, 
это хороший показатель. 
Кроме того, все познается в 
сравнении.

Необходимо отметить, что 
сроки уборки урожая растя-
нулись. Это было связано с 
различными причинами. Пер-
вая – это нехватка уборочной 
техники, вторая – частые и 

обильные дожди в самом 
начальном периоде страды, 
третья – установившаяся в 
июле аномальная жара, пе-
решедшая в разряд засухи. 
Были потеряны от полутора 
до двух недель уборочного 
времени.

Итак, по уборке зерна ози-
мых культур земледельцы 
Малгобекского муниципаль-
ного района первые. Но успо-
каиваться рано. Во-первых, 
они соревновались с райо-
нами, сельхозпредприятия 
которых оказались не на вы-
соте и сработали ниже своих 
возможностей. Во-вторых, 
весь собранный в районе 
урожай озимых культур не 
больше, чем в советские вре-
мена собирали, например, в 
одном совхозе «Ингушский». 
Снова хочу повторить извест-
ное изречение: все познается 
в сравнении…

Не стоит скрывать, что 
многие поля озимых сель-
хозпредприятий  района вы-
глядели довольно уныло, 
если не сказать плачевно. 
Здесь сказались разные 
причины: низкое качество 

пахоты и семян, упущенные 
оптимальные сроки сева, в 
недостаточной мере прове-
денные обработки посевов. 
Добавьте к этому такие про-
блемы, как низкий уровень 
профессионализма земле-
дельцев, некомпетентность 
отдельных руководителей и 
специалистов, потери уро-
жая по причине природных 
явлений и нерасторопности 
работников сельского хо-
зяйства. В этой отрасли нет 
мелочей и нет возможно-
сти исправить допущенные 
ошибки. Хорошие урожаи 
получают только те, кто го-
товится к ним загодя, еще до 
пахоты и сева. Все наши по-
мыслы и дела должны быть 
направлены на устранение 
сложной ситуации, сложив-
шейся в сельском хозяйстве. 
Земля – наше главное богат-
ство. Больно об этом гово-
рить, но к богатству своему 
мы относимся без должного 
внимания и усердия. 

М. Картоев

Юнус-Бек Евкуров поздравил 
с днем рождения известного 
ингушского фольклориста 

Ибрагима Дахкильгова

Земля – наше главное богатство

Ночные проверки 
позволяют выявлять 

работу глав 
администраций

По поручению президента Ингушетии Юнус-Бека Ев-
курова правительством Ингушетии в минувшие сутки 
была проведена проверка в ряде населенных пунктов 
в ночное время с целью выяснения, как главами адми-
нистраций муниципальных образований республики 
с учетом аномальной жары организована работа по 
уборке мусора с подведомственных им территорий.

Глава правительства напомнил, что им ранее было дано 
поручение главам администраций муниципальных районов и 
городских округов Ингушетии в связи со сложившейся слож-
ной ситуацией из-за жаркой погоды проработать вопрос об 
осуществлении деятельности ПУЖКХ в ночное время.

Алексей Воробьев положительно отметил организацию 
работы по данному вопросу в муниципальном образовании 
г.Назрань. В то же время в муниципальных образованиях 
Назрановский район и г.Карабулак ситуация оставляет же-
лать лучшего.

«По итогам проверки правительство представит доклад 
президенту Ингушетии», - сказал он.

Президент Ингушетии предложил 
парламенту изменить название 

должности руководителя 
республики

Президент Ингушетии Юнус-Бек Евкуров внес в республиканский парламент пред-
ложение об изменении названия должности руководителя республики. 

Инициативу об изменении названия должности руководителя субъекта РФ была предложе-
на главой Ингушетии еще год назад в интервью одному из изданий. «В государстве президент 
должен быть один, а все остальные должны быть руководителями регионов. 

Мы граждане одной страны и у нас должен быть один президент, а не свой у каждого», - 
заявил тогда Юнус-Бек Евкуров. 

Сегодня данная инициатива получила свое логическое продолжение – глава Ингушетии 
внес в республиканский парламент предложение об изменении названия должности руково-
дителя республики, при этом само название оставлено на усмотрение парламентариев. 

Пресс-служба президента РИ

Руслан Аджигов 
завоевал первое золото!

15 августа, в стартовый соревновательный день первых в истории Юношеских 
Олимпийских игр в Сингапуре, Руслан Аджигов первым из всех российских спортсме-
нов принес золото нашей стране. Напомним, что Руслан выступает в греко-римской 
борьбе.

Родом из Ингушетии, Руслан 
вышел в финал Юношеских 
Олимпийских игр в Сингапуре, 
где ему предстояло встретиться 
с крепким египтянином Хамди 
Абдельвахабом. Но это не попре-
пятствовало нашему спортсмену 
одержать победу. Весовая кате-
гория Руслана Аджигова — 85 
килограммов. В этой категории 
бронзу Узбекистану принес Рус-
лан Камилов.  

Руслан Аджигов помог сборной 
Российской Федерации занять 
твердое второе место по резуль-
татам первого дня Юношеских 
Олимпийских игр в Сингапуре. 
На счету наших спортсменов две 
золотые, две серебряные и одна 
бронзовая медаль. Опережает 
Россию только КНР. У китайских 
спортсменов три золотых и одна 
серебряная медаль.   

www.epochtimes.ru

УКАЗ
О сокращении продолжительности рабочего дня 

на период месяца Рамадан 

В связи с началом священного для всех мусульман месяца Рамадан, учитывая 
обращения граждан и в целях создания благоприятных условий для соблюдения 
верующими священного поста

ПОСТАНОВЛЯЮ:

1. Рекомендовать руководителям органов государственной власти, органов мест-
ного самоуправления, учреждений, предприятий и организаций Республики Ингу-
шетия установить на период месяца Рамадан сокращенную на 1 (один) час про-
должительность рабочего дня за счет времени, предусмотренного на обеденный 
перерыв.

2. Контроль за исполнением настоящего Указа возложить на Контрольное Управ-
ление президента Республики Ингушетия.

Президент Республики Ингушетия 			   Ю-Б.Евкуров
г.Магас
13 августа 2010 г.   
№160

Как и всегда нестеров-
ские полеводы первыми 
в республике завершили 
уборку зерновых, получив 
с гектара самые высо-
кие урожаи. Первыми они 
приступили и к пахоте 
под сев озимых текущего 
года. Ее в ГУП ОПХ «Не-
стеровское» начали вслед 
за уборкой озимых. 

- Согласно плана в этом 
году нам предстоит посеять 
1300 гектаров озимых, пше-
ницы и ячменя, ну и рапс 
займет гектаров сто, - гово-
рит гл. агроном «Нестеров-
ского» Ислам Алиев. – Его 
мы сеем для производства 
семян, которые реализуют-
ся хозяйствам всех форм 
собственности. В настоящее 
время идет пахота под сев 
вышеозначенных культур. 
На данный момент вспа-
ханы около 1000 гектаров 
площадей. Эта работа про-
должается с нарастающими 
темпами и до конца текущей 
недели перейдем к предпо-
севной обработке почвы. На 
пахоте и подготовке почвы, 
которая уже началась, за-
действовано четыре  энерго-
насыщенных трактора К-700, 
управляемых лучшими меха-
низаторами хозяйства Алек-
сандром и Иваном Боевыми, 
Хамзатом Салаевым и Алек-
сандром Люляковым. Они 
работают с раннего утра до 
позднего вечера, перевы-
полняя дневные нормы при 
качественной работе. 

Скажем, что упомянутые 
Алиевым механизаторы 
являются лучшими в ре-
спублике. Их по праву на-
зывают механизаторами-
универсалами. Во время 
жатвы хлебов они стоят за 
штурвалами комбайнов, а в 
осенне-зимний период зани-
маются пахотой, обработкой 
почвы и севом. 

На них-то, по словам глав-
ного агронома, и держится 
растениеводство госпред-
приятия. 

- Так могут работать 
только люди одержимые, 
от души любящие свое 
дело и старающиеся до-
водить его до логического 
конца. В связи с этим хо-
телось бы спросить у вас: 
а есть ли у них стимул так 
«вкалывать»? 

- Во время уборочной 
страды каждому из них вы-
давали денежную премию, 
а после жатвы они получили 
по 5% от намолоченного ими 
зерна. Скажу, что это солид-
ное количество зерна, если 
считать, что с каждого гекта-
ра в среднем намолочено по 
33 центнера. И это еще не 
все. Мы им даем корма для 
живности, которые достав-
ляем людей прямо домой на 
транспорте хозяйства. 

Аналогичным, заметим, 
образом организована ра-
бота в СПК «Колос» г. Кара-
булака. Не имея ни одной 
единицы сельхозтехники 
на балансе предприятия, в 
этом хозяйстве уже вспаха-
ны 500 гектаров площадей. 
А посеять в «Колосе» плани-
руют 1000 гектаров озимых 
– пшеницы, ячменя и рапса. 
Таких площадей в этом хо-
зяйстве не было с советских 
времен. 

Отсюда можно сделать 
вывод: там, где проявляют 
необходимую заботу о лю-
дях труда, и дела идут хо-
рошо, а где этого нет – все 
наоборот. 

Рассказывая о подготовке 
к севу озимых в ГУП ОПХ 
«Нестеровское», следует 
подчеркнуть, что все органи-
зовано и реализуется в со-
ответствии с требованиями 
агротехники. 

- Предпосевную обработку 
почвы, - говорит Исламов, 

мы завершим в начале тре-
тьей декады текущего меся-
ца. Казалось бы, после этого 
можно приступать к севу и 
завершить его, скажем, где-
то до конца сентября. Но мы 
решили заделывать семе-
на только в установленные 
агротехникой сроки, то есть 
с 15 сентября по 15 октября. 
И этого времени нам вполне 
хватит, чтобы полностью от-
сеяться. Да, вот еще что не-
обходимо добавить: перед 
севом внесем в почву мине-
ральные удобрения, чтобы 
создать крепкую основу под 
урожай 2011 года. 

Клин озимых в «Нестеров-
ском» такой же, каким был в 
прошлом году. На 800 гекта-
рах засеют пшеницу, на 500 
- ячмень и на 100 гектарах 
- рапс. 

Как-то я, это было год тому 
назад, поинтересовался у 
директора ГУП ОПХ «Несте-
ровское» Руслана Костое-
ва: почему бы не увеличить 
клин озимых, тем более, что 
он дает прибыли хозяйству. 

- Сделали бы это с боль-
шим удовольствиям, - ска-
зал он, задумавшись, - если 
бы не севооборот, который 
необходимо соблюдать. Да и 
земли-то у нас не так много, 
чтобы расширять одни куль-
туры в ущерб другим. 

В «Нестеровском» ис-
пользуется каждый гектар с 
должной отдачей. Нагляд-
ный пример тому - весомый 
урожай нынешнего года, 
когда с 1400-гектарной пло-
щади озимых в расчете на 
гектар получено свыше 33 
центнеров зерна. 

Хорошими, несмотря на 
аномальную жару, обещают 
быть, по словам Р. Костое-
ва, подсолнечник, кукуруза 
и картофель, что даст хозяй-
ству немалую прибыль. 

Ш. БАТАРБЕКОВ                

Будущему урожаю – 
надежную основу

сельское хозяйство

профессор И. Дахкильгов

ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА
к Указу Президента Республики Ингушетия от 13.08.2010 №160

При применении данного Указа руководителям органов государственной власти, органов 
местного самоуправления, организаций, учреждений и предприятий Республики Ингушетия 
следует учитывать, что по тем или иным причинам (принадлежность к иным религиозным 
конфессиям, состояние здоровья и т.д.) не всеми служащими соблюдается пост, а также в 
соответствии со статьей 108 Трудового кодекса Российской Федерации в течение рабочего 
дня (смены) работнику должен быть предоставлен перерыв для отдыха и питания продолжи-
тельностью не менее 30 минут.

Норма данного Указа носит рекомендательный характер и в каждом ведомстве в отноше-
нии работников должна применяться индивидуально
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Несмотря на тот 
факт, что рыночная 
экономика носит от-
крытый характер, 
фермеру никогда не 
удаётся полностью 
изучить и рассчитать 
потенциал своих кон-
курентов, а также ха-
рактерные для них 
способы изменения 
рыночной обстановки, 
что является важным 
условием для успеш-
ного осуществления 
предпринимательской 
деятельности.

Для перспективного 
развития фермерского 
производства в Респу-
блике Ингушетия было 
бы целесообразно соз-
давать в каждом сель-
ском районе из числа 
более опытных фер-
меров различные мар-
кетинговые группы с 
привлечением по не-
обходимости нужных 
специалистов. 

В каждый период воз-
никновения и становле-
ния рынка в современном 
его понимании все его 
реальные и потенциаль-
ные участники, видимо, 
задумывались над многи-
ми вопросами. В первую 
очередь, наверное, появ-
лялись типа такие, кото-
рые хотели узнать -  ка-
кие нужны инструменты, 
чтобы профессионально 
можно было бы повлиять 
на ход его функциониро-
вания, в каком направ-
лении следует двигаться 
в каждый период време-
ни,  сколько необходимо 
тратить времени на это 
и  какая будет выгода от 
всего того, что удаётся 
сделать? Профессио-
нальным маркетингом 
занимаются те, которые 
направляют свой труд 
после многих раздумий и 
всевозможных сопостав-
лений, анализа, синтеза, 
абстракции и эмпиризма 
туда, где возможно мак-
симальное изъятие выго-
ды без каких-либо суще-
ственных материальных и 
иных затрат. Они больше 
занимаются исследова-
тельской деятельностью, 
чем непосредственным 
ежедневным производ-
ством, обменом, прода-
жами и т.д., хотя это тоже 
круг их непосредственной 
деятельности.  Занятие 
маркетингом не являет-
ся общим теоретическим 
экскурсом по изучению 
рынка. Ведь всё что узнал 
и изучил предпринима-
тель необходимо реали-
зовать с пользой дела. 

При  встрече товаро-
производителей, прежде 
всего, их интересует ин-
формация о сложившихся 
ценах на товары и услуги 
вокруг ближайших рын-
ков. Если же им требует-
ся информация о состоя-
нии ещё дальних рынков, 
то здесь необходимы бу-
дут более продвинутые 
знания в маркетинговой 
области и других наук 
на стыке с ней, которые 
могут сопровождаться 
большими материаль-
ными и временными за-
тратами, а также спо-
собность абстрактного 
мышления, основанного 
на умении анализировать 
и просчитывать предпри-
нимательские риски. В 
любом случае маркетинг 
– это знание человеческих 
нужд. Фермерам Ингуше-
тии не приходится сейчас 
столь глубоко изучать ме-
тоды и приёмы маркетин-
га, так как у него  каждый 
день одна и та же задача 
– накормить  семью. Но 
интересным является тот 
факт, что во дворе почти 
каждого селянина РИ сто-
ят 1-2 личные легковые 
машины.  До недавних пор 
легковая машина на  селе 
считалась роскошью. Из-
учение же данного вопро-
са в г. Назрани показало, 
что большинство этих 
машин получено взамен 
денег за работу на строй-
ках Москвы и её области. 
Там население повально 
освобождается  от отече-
ственных автомашин, за-

меняя их импортными. 
Некоторая часть населе-
ния РИ теперь занялась 
этим видом бизнеса, сре-
ди которых есть и члены 
фермерских хозяйств. Но 
они составляют не более 
двух процентов в пере-
счёте на общее количе-
ство членов крестьянских 
(фермерских) хозяйств  
(КФХ) всех возрастов. Но 
следует отметить, что от 
такого мелкого бизнеса 
они материально обеспе-
чивают себя не хуже, чем 
сами себя фермеры и 
другие его взрослые чле-
ны семьи, хотя реализу-
ют в среднем за два-три 
месяца лишь по одной 
подержанной автомаши-
не в основном выпуска 
волжского и горьковского 
автомобильных заводов. 
Также материально бо-
лее обеспечены предпри-
ниматели, занимающиеся 
завозом из ближайших 
регионов в РИ мяса КРС в 
живом весе. Здесь чётко 
прослеживается линия, 
когда фермеры запазды-
вают перед посредниками 
в предпринимательской 
деятельности. Владель-
цы ферм больше заняты  
вопросами обустройства 
своих хозяйств, чем ин-
тенсивно вести марке-
тинговые исследования 
и заниматься производ-
ством той продукции, 
которая необходима на 
рынке в данный момент и 
в больших объёмах. Есть 
в Ингушетии и другая, 
но незначительная часть 
сельских предпринимате-
лей, которая более обе-
спечена материально, 
чем фермеры. Это те, ко-
торые за счёт операций с 
зерном не только в регио-
нах России (в основном 
Ставропольский и Крас-
нодарские края), но и Ка-
захстана получают свой 
основной доход. Правда, 
никто эти рынки специ-
ально не изучал, здесь, 
возможно, работает та 
самая «невидимая рука» 
А. Смита. Как подчёрки-
вает Филипп Котлер, мар-
кетинг затрагивает ин-
тересы каждого из нас в 
любой день нашей жизни 
(1, с . 7). Поэтому «Знак 
Варзара» показывает, что 
разница между богатыми 
и бедными слоями насе-
ления РИ с начала 2001 
года по 2009 год, когда в 
РИ начали расширяться 
возможности изучения 
и воздействия на рынок 
товаров и услуг, сократи-
лась на 18 процентов.

Чтобы превратить в 
деньги сельскохозяй-
ственную продукцию, 
необходимо проделать 
длинный путь. Если он 
предварительно не изу-
чен, то  может длиться до 
бесконечности. Такой ход 
стечения обстоятельств 
не может быть приемлем 
для скоропортящейся 
продукции фермерских 
хозяйств. Поэтому как бы 
того не хотели товаропро-
изводители, обойтись им 
без посредников никак 
нельзя. 

Хотя продукция, реа-
лизуемая последними, 
может быть далеко и не 
первой свежести, чем у 
фермера, но зато про-
фессиональная реклама 
с соответствующим при-
влекательным упаковоч-
ным материалом на това-
ре делает своё  рыночное 
дело. 

Обратной реакцией 
ингушских фермеров на 
отсутствие соответствую-
щей информации  являет-
ся то, что овощи и фрукты 
они выставляют на обо-
чинах дорог, рекламируя 
тем самым свой товар 
любому проезжающему. 
Но это не решение во-
проса, а временная мера, 
так как целыми днями на-
ходиться на солнцепёке 
под открытым небом на 
пыльном и задымленном 
от газов транспортных 
средств месте не только 
не гигиенично для при-
обретения продуктов пи-
тания, но и опасно для 
здоровья людей. У лизин-
говых компаний в этом на-

правлении есть большой 
фронт работы, особенно 
в населённых пунктах и 
поселениях, где фермер-
ские хозяйства организо-
ваны группами, которые 
мы предлагаем созда-
вать в отдалённых сёлах 
и поселениях (по 5-6 хо-
зяйств). В летний период 
остро не хватает холо-
дильных установок, даже 
хлебный квас завозится в 
Ингушетию из Северной 
Осетии, а мороженое из 
Кабардино-Балкарии и 
г. Пятигорска, не говоря 
уже о пиве и других алко-
гольных напитках.

«Имеют значение, в 
частности, своевремен-
ность и сезонность произ-
водства скоропортящихся 
продуктов в соответствии 
с рыночным спросом. Это 
может также иметь боль-
шое значение при завер-
шающем откорме скота, 
если поставлена задача, 
получить максимальную 
цену, а животных боль-
ше держать нельзя» (2, с. 
435-436). 

Конкуренты на рынке 
меняются, но если даже 
они будут примерно рав-
ны и их стратегические 
действия идентичны, всё 
же без различного рода 
конфликтов не обойтись.

«По оценкам» классиков 
маркетинга, существуют 
четыре роли в конкурент-
ной борьбе, определяе-
мые занимаемой долей 
на рынке: лидер (40 % 
доля на рынке); претен-
дент на лидерство (30 %); 
последователи (ведомые 
– 20 %) и «окопавшиеся 
на рыночных нишах» (на 
их долю приходится до  
10 % рынка)» (3, с. 13).

Изначально, при зарож-
дении основ сельского 
предпринимательства ин-
гушские фермеры часто 
дублировали деятель-
ность друг друга, выдавая 
это за успех в своей мар-
кетинговой деятельности, 
и тем самым, думая, что 
появилась возможность 
обуздать конкурента. На-
пример, какой-то канди-
дат в фермеры (тогда он 
назывался кооператором) 
начнёт печь хлебные из-
делия, тут же его дубли-
ровал сосед, пытаясь 
сделать ту же продукцию 
более привлекательной 
(применяя различные 
добавки, в том числе за-
конодательно запрещён-
ные, но дающие быстрый 
эффект). Такая ситуация 
вынуждала приостанав-
ливать хлебозаводы (по 
сути государственные, но 
под разными вывесками 
акционерных обществ), 
которые возобновляли 
свою работу лишь после 
частичной замены техно-
логического оборудова-
ния и диверсификации 
производства. Такая же 
ситуация складывалась 
и в отрасли животновод-
ства, особенно откормоч-
ного. 

В последующем, когда 
уже миновал среди фер-
меров этот мнимый мар-
кетинг, они стали искать 
пути снижения себестои-
мости своей продукции. 
Скотоводы сооружали в 
своих хозяйствах мини-
бойни, напрямую дого-
вариваясь, например, с 
владельцами колбасных 
цехов. 

Оперативность реше-
ния вопроса по забою 
скота можно сопоставить 
с тем, что, например, на 
территории нынешнего 
Малгобекского района 
РИ, кроме примитивного 
цеха в ст. Вознесенов-
ской, другого подобно-
го предприятия не было 
в течение 30 лет. Туда 
сдавали крестьяне рань-
ше скот со своих инди-
видуальных подворий, а 
общественные хозяйства 
везли на убой животных 
до г. Аргун Чеченской Ре-
спублики, где находился 
крупный мясокомбинат. 
Расстояние от некото-
рых хозяйств Ингушетии 
(тогда ЧИ АССР) до это-
го комбината составляло 
около 100 км. 

 По мере появления у 

фермеров возможностей 
самим забивать скот у 
себя во дворе или на со-
седней бойне Вознесе-
новский цех прекратил 
своё существование, то 
есть не работает уже 15 
лет. Изучение данного 
вопроса показывает, что 
возобновлять его работу 
не имеет никакого эконо-
мического смысла, - за-
траты на модернизацию 
не окупятся, тем более 
быстро, как бы этого не 
хотелась выкупившему 
его владельцу. Ретро-
спективная характеристи-
ка этого цеха не внушает 
никакого доверия ни со 
стороны населения, ни 
со стороны фермеров. В 
первую очередь крестья-
не опасаются того, что их 
могут, как и раньше, об-
мануть, когда будут оце-
нивать сданное мясо по 
той или иной категории 
качества. Такие нарека-
ния в прошлые периоды 
здесь бывали часто, а 
отсутствие конкуренции 
породило монопольное 
положение цеха на всю 
округу. Следовательно, 
испорчен деловой этикет.

Со временем размеры 
производства у некоторых 
фермеров будут доста-
точно велики, чтобы они 
сами могли себе опреде-
лять объёмы производ-
ства, способы реализа-
ции продукции, чтобы как 
можно меньше создавать 
условия для появления 
различного рода посред-
ников. Сейчас ингушский 
фермер по некоторым 
специализациям мог бы 
в считанные дни уло-
житься, чтобы реализо-
вать произведённую им 
в течение года продук-
цию. Но непривыкший к 
большим объёмам, он не 
стремится её реализуют 
сразу в ожиданиях боль-
шей выгоды. Например, 
он придержит зерно до 
зимы или весны следую-
щего года, чем реализо-
вать летом или осенью 
после сбора. Но суще-
ствуют исключения, когда 
реализацией необходимо 
заниматься ежедневно 
(молоко, хлебобулочные 
изделия и т.д.). Ещё но-
вый вариант можно было 
использовать ингушским 
фермерам, когда кукуру-
зу на зерно стали бы про-
давать на корню. Если 
покупателю необходим 
только грубый корм для 
скота, то початки можно 
продать не ему, а другому 
клиенту. Таким образом, 
это тоже диверсификация 
маркетинговой деятель-
ности фермера в сфе-
ре кормопроизводства. 
Такой же принцип будет 
эффективным и в тех 
фермерских хозяйствах, 
которые специализируют-
ся на фруктово-ягодную 
и овощную продукцию. 
В Ингушетии достаточ-
но много крупных семей, 
детей которых можно ис-
пользовать в таких не 
очень тяжёлых техноло-
гических операциях, как 
сбор фруктов и ягод, со-
ртировка картофеля. Рас-
чёты с ними можно вести 
натуральной продукцией. 
Картофель можно про-
давать также многодет-
ным семьям и школьным 
учреждениям прямо на 
корню. Если проводить 
маркетинговые исследо-
вания дальше, подобные 
варианты реализации 
сельскохозяйственной 
продукции можно исполь-
зовать и с продукцией жи-
вотноводства.

Но все эти подходы хо-
роши в настоящее время, 
по мере углубления спе-
циализации и расширения 
кооперации фермерского 
производства как внутри 
себя, так  и с другими от-
раслями экономики, от 
товаропроизводителей 
потребуется другой уро-
вень знания маркетинга. 
В районных сельскохо-
зяйственных училищах 
больше учат слушателей 
обращению с техникой, 
не уделяя практическому 
маркетингу никакого вни-
мания. Поэтому, на наш 

взгляд, потенциальному 
фермеру сейчас лучше 
иметь высшее образова-
ние или обучаться заочно 
в  каком – либо сельско-
хозяйственном ВУЗе.

Ингушские фермеры 
не работают, как в других 
странах, на основе долго-
срочных договоров, но в 
перспективе без этого не 
обойтись. «В контракте 
должны быть конкретно 
оговорены следующие 
условия: срок действия, 
описание продукции, по-
ставляемой по контрак-
ту, включая качество и 
размеры; цена с учётом 
надбавки за качество и 
своевременную постав-
ку; количество, которое 
должно быть доставлено 
в конкретные сроки с ука-
занием оплачивающего 
доставку; пункты о штра-
фах за невыполнение до-
говора; наконец, подроб-
ное описание требований 
сторон, заключающих 
контракт» (4, 436-437). 
Всё это необходимо, что-
бы избежать ошибок  во 
время осуществления с 
партнёрами и клиента-
ми деловых контактов. 
Самое неоправданное 
время уходит у делового 
человека на исправление 
тех шагов, которые пред-
варительно не до конца 
были обдуманы. «Лучше 
предотвращать будущую 
ошибку, чем сожалеть о 
прошлом прегрешении» - 
говорят на Востоке (5, с. 
3).

Изучая рынок, фермер 
должен очень хорошо 
знать состояние и пер-
спективу своего пред-
приятия. Поэтому нами 
и предлагается, чтобы 
он был человеком обра-
зованным. Никакие кон-
сультанты и аудиторы, 
привлечённые со сторо-
ны за соответствующую 
плату, не будут знать его 
хозяйство лучше, чем он 
сам. Но знать состояние 
своей фирмы одно, а для 
осуществления практиче-
ских мер необходимы спе-
циальные знания. Нужен 
постоянный анализ, кото-
рый всегда связан с мар-
кетингом. Суть его заклю-
чается в том, что «с точки 
зрения аналитика, очень 
важным аспектом затрат 
и расходов является их 
правильное начисление 
– это означает, что доход 
на данный период был 
уменьшен на сумму всех 
расходов, соответствую-
щим образом относимых 
на него. Бухгалтеры ссы-
лаются на методику, ко-
торая гарантирует это как 
разделение издержек, т. 
е. правильное разделе-
ние на издержки, относя-
щиеся к концу периода, 
и издержки, относящиеся 
к началу следующего пе-
риода» (6, с. 264). 

Например, если фер-
мер закупает на стороне 
продукцию больших объ-
ёмов, чем он может завез-
ти её своим транспортом, 
то издержки с наймом 
чужого транспорта обер-
нутся значительно до-
роже. Может, ему проду-
мать организовать охрану 
этой продукции на месте 
приобретения, то есть до 
появления удачного мо-
мента её реализовать. Но 
здесь могут возникнуть 
другие вопросы, когда из-
держки лучше отнести на 
текущую деятельность 
или же на незавершённое 
производство. Это можно 
было бы не упоминать, 
если фермер не является 
перед кем-то дебитором. 
При предоставлении кре-
дитных средств на подоб-
ные показатели баланса 
предприятия работники 
банков уделяют присталь-
ное внимание. Фермеру 
бывает необходимо пре-
доставить в банк для по-
лучения заёмных средств 
очень профессионально 
составленный отчёт о 
деятельности своего хо-
зяйства за тот или иной 
период времени. Ника-
кой высококлассно со-
ставленный бизнес-план 
без этого его не выручит. 
Поэтому маркетинг при-

ходится изучать по всем 
направлениям, не только 
вертикально и горизон-
тально, как кооперацию.

В компактно организо-
ванных фермерских хо-
зяйствах могут создавать-
ся группы по маркетингу. 
В каждом хозяйстве есть 
какая-то определённая 
техника, другие возмож-
ности, чтобы например, 
придержать зерно, дове-
дя его своими силами до 
необходимой кондиции, а 
затем, тесно изучив ры-
нок, реализовать более 
выгодно и в сравнитель-
но больших объёмах, 
чем в одиночку. Это не 
только удобно крупным 
элеваторам, хозяйствам 
с большим поголовьем 
скота, но и снижает себе-
стоимость продукции как 
для продавцов (произво-
дителей), так и для поку-
пателей (потребителей). 
Но такой подход будет 
не очень эффективным 
для мелких фермеров, у 
которых большие семьи. 
Для них нами предлагает-
ся перерабатывать зерно 
на корм скоту с помощью 
дробилок и крупорушек, 
чтобы мелкими частя-
ми (вёдрами, мешками) 
в течение длительного 
периода реализовывать 
его владельцам ЛПХ, 
обеспечивая тем самым 
занятость членов семьи 
и получая больше дохо-
да от реализации пере-
работанного зерна, чем 
обычного натурального. 
Животноводческие хо-
зяйства Ингушетии могут 
таким же образом реали-
зовывать на рыках кру-
глый год свою продукцию 
(мясо, творог, молоко, 
яйцо и т.д.).

Если несколько ферме-
ров с одного округа жела-
ют изучить состояние бо-
лее отдалённых рынков, 
то для этого мы рекомен-
дуем нанять специально-
го менеджера, заключив 
с ним контракт даже на 
выполнение одного де-
лового поручения. При 
необходимости они мо-
гут назначить его и своим 
постоянным дилером на 
том или ином рынке. Вза-
иморасчёты между ними 
могут устанавливаться 
пропорционально от по-
лучаемой выгоды.

Особое внимание не-
обходимо уделять мар-
кетинговому изучению 
рынка  тем фермерам, 
которые заняты выра-
щиванием картофеля. В 
последнее время из-за 
нарушения дисбаланса 
спроса и предложения 
на него, предприимчивые 
люди организовали за-
воз этой продукции в РИ 
большегрузными фурами 
из других регионов РФ, в 
том числе и из далёких 
мест, например, таких, 
как Свердловская, Кур-
ская и другие области. 

Фермеры в Ингуше-
тии неохотно занимают-
ся картофелеводством, 
но механизм рыночной 
экономики таков, что все 
продуктовые ниши долж-
ны быть заполнены. На-
сколько качественно или 
профессионально – дело 
другое. Картофелем в 
основном занимаются 
владельцы ЛПХ. Испро-
бовав вкус завозной и 
своей продукции, многие 
жители РИ, в том числе 
владельцы ЛПХ, стали 
предпочитать местный 
картофель и постепенно 
расширять площади под 
эту культуру. 

Фермер отличается от 
владельца ЛПХ тем, как 
каждый из них организу-
ет производство в своём 
хозяйстве. У фермера 
всё должно быть учтено 
в бизнес-плане, чтобы 
вести постоянный кон-
троль над выполнением 
каждого его раздела. А по 
существующей методике 
в бизнес-план обязатель-
но включается маркетинг. 
Как правило, в ЛПХ по-
добная работа не ведёт-
ся, если её владелец не 
собирается стать ферме-
ром.

Фермеры животновод-

ческих хозяйств должны 
в своих бизнес-планах от-
ражать даже еженедель-
ный или ежемесячный 
приплод, то есть, этот 
план у него должен быть 
вроде путеводной звез-
дой, в котором отражено 
всё, даже количество про-
теина в заготовленных 
кормах. «Целесообразно 
иметь запасной «аварий-
ный» вариант плана, ко-
торый будет выполняться 
при самых неблагоприят-
ных условиях» (6, с. 191).

Всё это означает, что 
фермер должен не толь-
ко предвидеть всевоз-
можные форс-мажорные 
ситуации, а быть гото-
вым к ним, зная методы 
и пути выхода из них без 
серьёзных экономиче-
ских издержек. Злейшим 
врагом для фермера в 
любом возрасте является 
ленивость. От неё прямо 
зависят производитель-
ность труда и имидж лю-
бой фирмы. Покупатели 
оценивают сейчас не 
только качество товара, 
но и скорость обслужи-
вания. Поэтому без со-
временных технических 
средств и знания раз-
личных способов реали-
зации продукции ферме-
рам не обойтись. Важной 
стороной деятельности 
фермерского хозяйства, 
как функционирующего 
предприятия, являют-
ся взаимоотношения с 
финансово-кредитными 
учреждениями.

Как правило, в финан-
совом разделе бизнес-
плана учитываются сле-
дующие расходы:

- отчисления в соответ-
ствующий бюджет – на-
лог на прибыль, плата за 
аренду, другие налоги, 
установленные законода-
тельством на различных 
уровнях;

- перечисления в ре-
зервный фонд предприя-
тия;

- вознаграждения по ди-
видендам, если есть до-
левые участники;

- отчисления в фонды 
накопления, потребления 
и на благотворительные 
цели. По этому коду пока-
зывается прибыль, остав-
шаяся после перечислен-
ных отчислений;

- плата процентов по 
ссудам.

Перечисленные требо-
вания законодательства 
тоже должен знать и ре-
гулировать сам фермер. 
Поэтому он ежекварталь-
но или один раз в полгода 
должен проходить специ-
альные семинары, хотя 
бы на муниципальном 
уровне. Даже с высшим 
образованием фермеры 
не смогут самостоятель-
но отслеживать измене-
ния, происходящие часто 
в учётной политике, кото-
рая сейчас направлена 
на сближение с мировы-
ми стандартами. Если у 
фермера есть желание 
развивать внешнеэконо-
мическую деятельность, 
то пусть знает современ-
ные требования по учёту, 
отчётности, маркетингу, 
финансовому анализу и 
т.д. Для обучения ферме-
ров этим экономическим 
категориям необходимо 
создавать специальные 
резервные средства. Не-
обученный фермер не 
может вести расширен-
ное воспроизводство, он  
постепенно превратится 
в того же колхозника, ко-
торый не умеет профес-
сионально ничего органи-
зовывать. На него будет 
смотреть и его семья. 

«Фермеру надо пра-
вильно распределить 
время, которое он тратит 
на учёт, производство и 
маркетинг. Некоторые 
фермеры для облегче-
ния канцелярской работы 
пользуются средствами 
оргтехники и компьютера-
ми, но многие расчётные 
операции фермеры до 
сих пор делают вручную» 
(7, с. 444).

Из 27 опрошенных нами 
фермеров разных райо-
нов Ингушетии в мае 2010 
года компьютеры имели 
22, но пользовались ими 
для производственных 
целей всего 4. Остальные 
открыто подчёркивали, 
что они могли бы изучить 

его работу, но нет к тому 
желания. Их компьюте-
рами пользуются дети в 
основном для просмотра 
фильмов или развлека-
ясь всевозможными игра-
ми.

Если всем вопросам 
маркетинга начать уде-
лять хоть какое-то внима-
ние при создании нового 
предприятия, то появля-
ется полная уверенность 
в том, что каждый фер-
мер сам научится жить по 
рыночным законам. Сво-
им трудом и организаци-
онными способностями 
любой из них сможет про-
тивостоять всевозмож-
ным трудностям, не ожи-
дая постоянной помощи 
со стороны.    

Всё более популярной 
формой может стать для 
фермеров, особенно в гу-
стонаселённых районных 
центрах и городах Ингу-
шетии, когда к каждому 
дому завозится ими вос-
требованная продукция. 
Если даже за одну та-
кую поездку невозможно 
будет реализовать всю 
привезённую продукцию, 
то вполне вероятно, что 
фермер обеспечил себе 
рекламу. Такие методы 
торговли эффективны при 
реализации ягод, фрук-
тов, овощей, мёда, яиц 
и пастеризованной или 
переработанной животно-
водческой продукции.

Таким образом, при 
активной и предприим-
чивой маркетинговой 
деятельности сельско-
го товаропроизводителя 
ему и его семье будут 
обеспечены постоянные 
денежные поступления, 
трудоустройство каждого 
члена семьи, пожелав-
шего трудиться в сель-
скохозяйственном про-
изводстве, экологически 
чистые продукты питания 
и возможности для реше-
ния социальных проблем. 
Если у фермера хорошие 
объёмы производства, то 
он может быстрее расши-
рить круг потенциальных 
клиентов, вступать со 
своей долей в различные 
акционерные общества, 
к его слову лучше при-
слушаются при решении 
вопросов на уровне села, 
муниципалитета. Как го-
ворят на Кавказе, с бога-
тым и умным и ангел по-
роднится.

М. Х.Булгучев,
кандидат 

экономических наук, 
декан экономического 

факультета ИнгГУ 
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Стартовала антитабачная 
социальная рекламная кампания 

«Давайте меняться!»
 
Минздравсоцразвития России запустило антитабачную социальную рекламную 

кампанию «Давайте меняться!», направленную на мотивирование населения России 
к отказу от курения и ведение здорового образа жизни без сигареты. Также создан 
Клуб никотиновой НЕзависимости «31 мая» (www.takzdorovo.ru/31may), размещен-
ный на интернет-портале о здоровом образе жизни www.takzdorovo.ru. Этот клуб 
вырос из сетевого ресурса, который был запущен к акции «31 мая – день отказа 
от курения. Навсегда», проводившейся Минздравсоцразвития России в этом году. 
В период акции все желающие могли навсегда отказаться от курения, сделав это 
не в одиночку, а вместе с тысячами других участников по всей России. Только на 
интернет-портале о здоровом образе жизни www.takzdorovo.ru акцию поддержали 
более 9 тысяч человек. 

 
Сейчас в Клубе никотиновой НЕзависимости «31 мая» более 11 000 участников, - все эти 

люди бросили курить. Здесь можно поделиться со всеми собственной историей борьбы с 
курением, описать ощущения после отказа от курения или же заручиться поддержкой, если 
вы приняли решение бросать курить. На страницах Клуба «31 мая» помимо материалов о 
рисках, связанных с употреблением табака, рекомендациям, как бросить курить, и методам 
отказа от курения, можно скачать специально разработанную программу для установки на 
рабочий стол компьютера, которая окажет помощь в процессе отказа от курения. Здесь же 
можно посмотреть анимационные ролики, которые дадут дельный совет и приободрят всех 
бросивших и бросающих курить, и другие видеоматериалы.

 
Рекламная кампания является частью комплексной коммуникационной кампании «Здоро-

вая Россия», которую проводит Минздравсоцразвития России в направлении формирования 
приоритетов здорового образа жизни.

 
Общий слоган всей кампании - сообщение «Давайте меняться!», предлагающее поменять 

отношение к себе, своему здоровью, взглянуть по-другому на свой образ жизни. Посредством 
позитивных сообщений кампания наглядно демонстрирует положительные изменения, кото-
рые происходят с человеком после отказа от курения.

 
Рекламная кампания проходит в следующих форматах: телевидение, наружная реклама, 

радио, интернет. На телевидении выходит ролик «Танец» о том, как чувствует себя человек, 
который бросил курить http://www.takzdorovo.ru/tanets-kak-chuvstvuet-sebya-chelovek-kotoryj-
brosil-kurit/ . Все материалы по коммуникационной кампании «Давайте меняться!», включая 
примеры наружной рекламы, телевизионные и анимационные ролики, можно посмотреть и 
скачать по ссылке http://www.takzdorovo.ru/static/31may/ . Печатные материалы будут отлично 
смотреться на стенах в офисах и курительных комнатах, а законы о курении можно разме-
стить в персональном или корпоративном блоге.

 
Если вы серьезно задумались о том, чтобы бросить курить, пройдите бесплатную экспересс-

диагностику в центрах здоровья, открытых по всей России, и получите рекомендации по ве-
дению здорового образа жизни. Звоните на горячую линию 8-800-200-0-200, чтобы узнать 
о рисках употребления табака и методах отказа от курения (звонок по России бесплатный). 
Вступайте в Клуб никотиновой независимости «31 мая» на интернет-портале www.takzdorovo.
ru и бросайте курить вместе с тысячами других участников.

Пресс-служба 
Минздравсоцразвития России

Молитва – это один из 
столпов ислама, средство 
сближения с Аллахом, вы-
ражение покорности Ему, 
благодарность за Его бес-
конечную милость, сле-
дование примеру святого 
Пророка (Да благословит 
его Аллах и приветству-
ет) и пречистых имамов, 
прочная нить, связываю-
щая человека с Богом, а 
также дверь, которая по-
стоянно открыта для 
испрашивания и получе-
ния у Аллаха помощи и 
наставления и закрыта 
для ошибок и прегреше-
ний. Молитва – это един-
ственный выход, через 
который вера, живущая 
в наших сердцах, может 
вылиться в поступки, 
обещая вступление в мир 
вечного счастья и на зем-
ле, и на небе. 

Достоинствам обряда мо-
литвы посвящено немало 
аятов в Священном Коране 
и множество высказываний, 
которые цитируют мусуль-
манские источники. Перво-
степенное значение молит-
вы подтверждают многие 
доводы как рационального, 
так и религиозного плана.

Ниже мы приводим мыс-
ли покойного автора книги 
«Джавахир аль-калам» (том 
7, стр. 1). Его размышления 
основываются на содержа-
нии коранических стихов и 
ряда достоверных хадисов.

«Молитва – это действие, 
предотвращающее совер-
шение гнусных и непристой-
ных поступков. Во время 
молитвы остывает пламя 
геенны, а чистый душой ве-
рующий устанавливает с 
Аллахом связь, благодаря 
которой получает возмож-
ность духовного самосо-
вершенствования. Подобно 
водной струе, что смывает 
грязь с тела, молитва смы-
вает с верующих их грехи, 
а ее совершение пять раз в 
день можно сравнить с мно-
гократным омовением под 
этой струей. Молитва – это 
один из столпов ислама. Это 
наилучший из поступков и 
наиважнейший из обрядов, 
предписанных исламом. Она 
служит мерилом всех других 
деяний человека. Так, толь-
ко совершив полный обряд 
молитвы, человек получает 
целиком воздаяние за свои 
прочие поступки, потому что 
все его добрые дела прини-
маются Небом только с мо-
литвой. Молитва является 
столпом, поддерживающим 
все остальные ритуалы и 
обряды, и всю религию в це-
лом. Поэтому первое деяние 
смертного, которое будет 
взвешиваться в Иной жизни 
и за которое с него там спро-
сится, - это молитва. Если его 
молитва будет принята, то и 
все остальные его [добрые] 
дела, которые он совершил 
на своем земном пути, будут 
оценены по достоинству и 
приняты. Но если она будет 
отвергнута, то остальные 
его благие поступки даже 
не будут рассматриваться 
и, непринятые, вернутся к 
нему. Учитывая сказанное, 
не стоит удивляться, когда 

тот, кто пренебрегает мо-
литвой, получает прозвище 
«неверующий». И это соот-
ветствует истине, особенно, 
если причина отказа от мо-
литвы кроется в непринятии 
самой религии. По словам 
имама Садыка, он не знает 
ничего лучше, выше и бла-
гостнее для Аллаха, чем мо-
литва. Тот, кто молится все 
пять раз точно в положенное 
время, в день Суда встретит-
ся с Аллахом, ведь у него в 
руках находится договор, по 
которому он, благодаря каж-
додневной молитве, имеет 
право на пребывание в раю. 
Но тот, кто пренебрегает 
обязательной молитвой, или 
нарушает ее сроки, должен 
будет дожидаться решения 
Аллаха: простить его или по-
карать. Такая молитва луч-
ше, чем двадцать хаджей, 
каждый из которых, в свою 
очередь, предпочтительней, 
чем полная комната золота, 
розданного как подаяние 
ради Аллаха. Обязательная 
молитва лучше, чем тыся-
ча хаджей, каждый из кото-
рых стоит больше, чем весь 
мир со всем, что в нем есть. 
Воистину, покорность Ал-
лаху есть служение Ему на 
земле, а никакая служба не 
может сравниться с молит-
вой. Поэтому ангел и при-
нес Закарии благую весть 
именно во время молитвы 
в святилище. Когда человек 
готовится к совершению мо-
литвы, Небеса осыпают его 
своими дарами, а вокруг него 
собираются ангелы. И ангел 
провозглашает, что если бы 
сей молящийся раб знал, 
что содержит в себе молит-
ва, он ни за что не стал бы 
ею пренебрегать…

Имам Реза писал по по-
воду проблем, возникших 
у Мухаммада ибн Санана, 
что значение молитвы объ-
ясняется тем, что она пред-
ставляет собой признание 
человеком Власти Аллаха, 
Всемогущего и Достослав-
ного, и отрицание существо-
вания, равного Ему. 

Творить молитву, значит 
смиренно, униженно и по-
корно предстать перед Все-
вышним Аллахом и просить 
у Него прощения за совер-
шенные прегрешения. Во 
время молитвы человек не-
сколько раз касается лбом 
земли в знак прославления 
Всевышнего и постоянной 
памяти о Нем. Обращенная 
к Аллаху молитва оберегает 
верующего от зла и помога-
ет ему избежать любых без-
нравственных поступков и 
прегрешений». 

Посланник Аллаха (Да 
благословит его Аллах и 
приветствует), обращаясь 

к повелителю правоверных 
Али ибн Аби Талибу, изво-
лил сказать: «Существует 
три признака, отличающих 
правоверного: молитва, пост 
и подаяние. Существуют и 
признаки, выдающие ли-
цемера: если он скажет, то 
солжет, если пообещает, то 
нарушит обещание, а если 
ему окажут доверие, он об-
манет». 

Коран, описывая богобо-
язненных и благочестивых, 
говорит: «Это Писание (т.е. 
Коран), нет сомнения в нем, 
руководство для богобояз-
ненных, которые веруют в 
сокровенное и совершают 
молитву» . Поэтому, благо-
честивым может считаться 
лишь тот, кто совершает мо-
литву.

Ислам как религия явил 
людям знание во всем его 
совершенстве, столь не-
обходимом для того, чтобы 
научить и воспитать людей, 
дать толчок восхождению 
человечества из глубин ма-
териального прозябания к 
беспредельным высотам ду-
ховного величия, когда каж-
дый человек мог бы считать 
себя его последователем, 
приближаясь к Божественной 
благодати, доступной каждо-
му искренне ее жаждущему 
ровно в той степени, в какой 
он сам того желает. Обузда-
ние плотских желаний чело-
века неизменно приводит к 
их естественной сублимации 
в область морали, которая 

постепенно выводит челове-
ческий разум на путь воспри-
ятия и постижения более вы-
соких жизненных ценностей. 
Для того, чтобы войти в мир 
духовного блаженства чело-
век обязан достичь опреде-
ленной ступени набожности 
и смирения. Все предыду-
щие религиозные доктрины, 
в особенности учения иуде-
ев и христиан, ограничива-
лись, как правило, какими-то 
экстремальными формами 
добровольного подвижниче-
ства и аскетизма, выходив-
шими за грань соответствия 
естественным условиям 
общественной жизни людей. 
Такого рода экстремальные 
формы поклонения, даже 
при свободе их выбора, мог-
ли стать достоянием лишь 
тех немногих, кто ради по-
ставленной цели решился 
полностью отказаться от сво-
ей земной жизни. Большин-
ство же в это время продол-
жало погружаться в трясину 
лицемерного формального 
соблюдения религиозных 
предписаний и обрядов.

Ислам как практическая 
религия, всесторонне регу-
лирующая жизнь человека, 
зиждется, в первую очередь, 
на смирении человеческой 
души путем внушения ей по-
нимания ее зависимости от 
Создателя и, таким образом, 
побуждения ее полностью 
подчиниться Его воле, что-
бы она могла поклоняться 
Ему в полном соответствии 

с ее скромным положением. 
Тем самым ислам переносит 
человека в присутствие его 
Господа. Первым осново-
полагающим предписанием 
ислама является молитва 
(салят), благодаря которой 
у человека формируется не-
обходимое ощущение своей 
связанности с Богом и уста-
навливается прямой контакт 
с атрибутами Абсолютного 
Божества.

Молитва, которая являет-
ся ключом к общению с Ал-
лахом, позволяет верующим 
находиться в постоянном 
контакте с великим Творцом, 
это связь с Аллахом и сред-
ство получить у Него прибе-
жище и помощь. 

Им открывается путь в 
потусторонний мир, в мир 
сверхъестественного. Они 
склоняют головы только 
перед Аллахом и выража-
ют покорность одному лишь 
Великому Создателю Мира 
Бытия. В их жизни нет ме-
ста для смирения и робости 
перед лицом угнетателей и 
тиранов. С помощью молит-
вы они просят помощи и под-
держки у Источника Благо-
склонности и Милосердия.

Такие люди чувствуют, 
что стоят рангом выше всех 
других существ, ибо удо-
стоены чести обращаться к 
Аллаху и напрямую говорить 
с Ним. Именно это необхо-
димо в первую очередь для 
религиозного воспитания. 
Правоверные своей истин-
ной верой, добрыми делами, 
искренностью и истовостью 
молитвы заслужили особого, 
исключительного снисхожде-
ния и сострадания, которого 
лишены все неверные.

Человек, который с откры-
той душой и сердцем пять 
раз в день обращается к Ал-
лаху и искренне произносит 
слова молитвы, привносит в 
свои мысли, поступки и речи 
частицу Божественного све-
та. И разве может такой че-
ловек совершить что-либо, 
что может вызвать недоволь-
ство Аллаха? Божественные 
повеления и религиозные 
предписания в Исламе слу-
жат благу людей и защите 
их прав. Другой цели у них 
нет. Этими установлениями 
Аллах направляет людей к 
достижению телесного и ду-
ховного очищения.

С помощью молитвы чело-
век действительно устанав-
ливает связь с Вечной Силой, 
то есть с Аллахом, для кото-
рого нет сложных проблем и 
затруднительных положений. 
Само ощущение этого успо-
каивает человека, придает 
ему силы и стойкость в борь-
бе с неудачами. 

Может ли быть для слабо-
го и беспомощного человека 
более надежный и короткий 
путь к Всемилостивому и 
Всемогущему Аллаху, чем 
просьба о помощи, вознесен-
ная молитвой?

Надеемся на вознагражде-
ние Всевышнего Аллаха в тот 
день, когда ничего дороже не 
будет зачтено, чем доброе 
деяние, искренне совершае-
мое в этой нашей жизни...

М.Барахоев

Эсс доаг1а лоамашта юкъе 
г1олла…Из сеца ха дагая-
г1ац цхьаннена. 

…Е из яздаь моттиг а яц. 
Сиха да цун борал а. 1аяха 
кхы голаш етт ала а даг1ац 
цох-м са даккха а аттаг1а 
укхаз-м. фе ц1ена да. Малх 
а къаьга хьеж. Г1алаш а яг1а 
да д1аваьнна дезал сан-
на. Уж ба г1айг1ане латташ 
санна хетт, хьалкхача дук-
ха ха йисаяц, са тох наша. 
Малажб уж, фу леладу сена 
болх уж сел ураг1? Эгикхале 
болх уж тахан. Уж бац дер 
дейнарех. Уж Г1алг1ай мех-
ка даьй. Тахан цигга хьалк-
хаьчача  дувцаргда цар. Вай 
к1алдисар, вай хьалдаьннар, 
цадеш дисар… кхоачамбоа-
цараш. Хьалха кулгалдеш 
ва, вай Г1алг1ай мехка керт-
тера кулгалхо – Президент 
Юнус-Бек Евкуров. Хьалк-
хаьчад Эги-Кхале. Машинаш 
а сайцай. Са даккха атта да 
укхаза лоамча. Эги-Кхала 
овш ваьха г1ала а латташ я. 
Хьабаьхкарашка моаршал 
хетташ санна. Г1алг1ай ц1и 
хезача йоазонхочун, фило-
софа, энциклопедиста – ду-
нен вовзаш волча Базоркин 
Муртаза Идриса каша а да 
гаьна доаццаш. Дала гешт 
долда цунна. Ма хоза я ук-
хаза… доккхача чатара к1ал 
1оховш нах… Г1алг1ай Ре-
спублика президент Юнус-
Бек Евкуров, муфтий РИ 
Хамхоев, Нальгиев Эбарга 
во1 Мухажр-хьажа, Аушев 
Мухьаммад-хьажа. Бесаев 
Къурейш-хьажа - Галашка-
ра имам. Мальсагов Алихан 
нач. памятников культуры 
РИ, – кулгалхо вола Котиев 
Суламбек, Котиев Сайпудин, 
Нальгиев Азмат, Хамхоев 
Башир, Арсамаков Ахмед, 
Ахильгов С., Бештоев Муса, 
Оздоев Идрис, Оздоев Рус-
лан, Беков Мухьмад-Башир, 
Манкиев Башир кхыбараш. 
Моллаг1 дола х1ама дац ер. 
Паччахьа хьалха а волаш 
лоам даьхка дувцар. Ер ца 
лоарх1а саг вай из оал наха… 
хетт аз кулгалхочунга Коти-
ев Суламбековича. Хаттар. 
Сулам-бек фу аргдар 1а вай 
в1ашаг1кхетараг1 укх Овш 
ваьхача Эги-кхале..?, вай 
«Сердало» дешарашта а ва 
мехкахошта а? вай хьадаьх-
кад укхаз метте дагадовла… 

Дукха бала, халонаш 1айша 
нах да вай Г1алг1ай… Воай 
вахарах, леларах, воашкара 
хьалах дувца даьхкад вай. 
Х1аьта Базоркин Идриса 
зерат деяга а ма хулий вай. 
Дала гешт долда цун. Из вай 
дагара варгвац ц1аккъа а. 
Сий дола саг! Тайпан вика-
лаш фу оал хьожаргда вай. 
Х1аьта тайпан яхь, сий, чоа-
г1а ма дий Г1алг1ай. Х1аь-
къал долча нахага ладувг1а 
декхарийла да вай. Нахага 
Евкуров Юнус-Бека оазага 
ладувг1аргда вай. Цун оаз 
гаьнна лоамашка хозаргъя. 
Вай къаман кулгалхо вайца 
ма вий. 

- Барт, цхьоаг1о, вошал, 
машар хилда вай, - хьам-
сара г1алг1ай! Из дика да. 
Г1алг1ай керта, - кулхалхо 
волча президента  Евкуров 
Юнус-Бека д1адоладу ший 
къамаьл… Укх дешашца… 
Асалам 1алайкум аьле са-
лам а Дале. Салам юхадер-
заду наха. Хьалг1овт сий 
ду. Юхьт1ара, юхь елаенна 
безаме ва президент. Чухье 
ц1ена йолга ховргдолаш ва 
из. Со аьнна саг вац из. Цуду-
хьа нах безам т1абаха баг1а 
цун. Ераш вай дай Баха мот-
тиггаш я. Ва Даьхе я ер. Ук-
хаз укх Шера сентябрь бетта 
ц1аькха в1ашаг1кхетар хург-
да вай… Ер моттигаш, нув-
хаш 1окхувсаш, кхалаж 1ук-
хувсаш бехьъеш болча наха 
харцо лелаю. Уж бехктокха-
ме оттабе беза. Цар леладер 
сацийта а деза. Низам, кон-
троль оттае ер цу наха х1анз 
а д1ахо йодача хана а… 
Ц1ена, хоза моттиг ма йя ер. 
Масса долча тайпан совет 
б1арг локхаш хила ез. Болх 
нийсса д1абахьа беза. Хабар 
пайдан дац мел дийцча а. 
Хабар дувцара т1ера да вай, 
нах бувцара т1ера да. Мотт 
йоахар мегаргдац меттаца а. 
Сагах х1ама алара кийча ба 
вай цхьабараш. Хьат1абоа-
г1а мархий бутт – еза ха я из. 
Барт тайна, мотт лорабеш, 
машар, вошал, цхьоаг1о 
йолаш хила дез вай! Х1аь-
та марха кхабар, ламаз дар 
параз да, вайна Дала т1а-
дилла, Вари кхоачашде вай 

из… Бакълув Юнус-Бек – оал 
наха. Къинтера довла вай 
вайла в1аши ва нах. Уйла 
ц1енъе вай. Даьлах кхера 
дез вай! Хьат1акхаьча мар-
хий бутт а кхоабаш, парг1ато 
а йолаш дунен, дахалда вай 
къамаш… 

- Хамхоев Башир тайпан 
совета член. Цо аьлар. Барт 
ца1 хилба вай, войла товш, 
дукха дезаш хилда вай! Га-
мурзиеве хьабоаг1ача наь-
къах лаьца… кашамаш д1а 
а даьха никъ т1аолла д1а-
биларах дола дош, из хат-
тар дувцаш да. Цунах дар 
ховргда вайна. Нах хьаькъал 
долаш ба. Из дутаргдац вай 
тасса. Х1аьта саг йолайир, из 
йоаг1ача топаш, тепчаш ет-
тар тоам боаца х1амаш д1а-
даха а деза, дита а дез. Цох 
дар дувца дез къаьстта. Ха 
т1ех янний цу деша. Малув 
бехке? 

- Лаьрх1а уйла ез цу деша! 
Законе йоацача формиро-
ванех а уйла е ез вай. Уж 
нах г1алг1ашта юккъе ба. 
Зуламаш дувл царгара. Цар 
даьшка д1ахаьттача уж раь-
за хилац. Шоай т1ехье бехке 
я ала тигац, - Муружнаькъан-
га хаьттача – цар аьлар… 
Мичаб хац къонгаш гуш бац. 
Сагот ду оаха цар. Фу дерг-
да оаха… Юнус-Бека аьлар 
къахьега, болх бе, коа-карта 
лоастам беш хила дез шо а 
шун т1ехье а. т1ехье кхето 
еза… царна шиш бе беза. 
Хьожаргда вай уж нийсача 
новкъа баха а. 

Мальсагов 1алихан – Ди 
дика а дийца цо аьлар… 20 
саг ва культура памятникаш 
лорадеш а хьожаш. Дика 
персонал я из. Ассигновании 
ю оаха уж лорадара. Бакъда 
цхьаболча наха г1алашка до-
ахан, жа, чу леладеш бехью 
из моттиг Пялинге вах Евло-
ев 1алихан, Чилиев Беслан, 
Балаев Башир. Цар леладац 
хоза доаца г1улакх. Ц1ена я 
уж бола моттиг. Г1алаш бе-
хьейтац цар хьайбашка. Цар-
гар масала хьаэцадез вокхар 
а. Эгикхале вах Арчаков 
Мухьмад, цо закон толхаду 
х1ама леладац. Ц1ена, хоза 
вах Арчаков. Аушев Султан-

Хьамида тоаяй овша г1ала. 
Балкон а яй, дикка гуш я 
овша г1ала. Хоза ч1оаг1а а я 
овш чуваьха цун Г1ало. Х1аь-
та Аьрзи. Г1алийи доахан чу 
леладаьд. Х1аьта хьабаьхка-
раш укхаза дукха нувхаш ют. 
Шоаш укхаз болча хана. 

- Дика а, хоза а е шоллаг1а 
дац из. 89 комплекс г1алг1ай 
я Г1алг1ай лоамашка. 

Сурхот1арча Нальгиев Му-
хажир хьаьший къамаьлага, 
лерг дилла ладувг1 наха. 

- Паччахь ше а ваг1а т1а-
вирзза ладувг1аш. Наьха 
мехка а ваха цхьанне а бокъо 
яц, ший амар кхайкаде, ший 
бокъонаш увттае 4-5 млн. 
сом ахча д1ахец 1аьдало 
г1алийн ремонт яра. Ахчан 
контроль хила ез. Х1ама 
лоро деза. Ер вай мохка ба, 
вай Даьхе Г1алг1ай лоаме 
я дай баьха лорае сий ден 
деза. Б1ехъе мегаргьяц! Вай 
даха деза хоза, нийса, ц1ена 
даха деза вай. Барт, цхьоа-
г1о, вошал хила деза вай! 
Бакъ да из оал наха.дала 
хьийха ва из саг! Чам болаш 
саг ва Мухажар-хьажа наьха 
а, нахаца а! Х1анз къамаьл 
ду Сурхот1арча Овшнаькъан 
тхьамада волча, Аушев Дза1-
мий Махьмад хьажас. 

… Цо аьлар. Ер вай даьха, 
даьй баьха моттиг я. Шеввар 
даара ваккха вез укхазар, 
шоай нувхаш а т1ехьа. Мот-
тиг ц1ена хила еза. Малейк 
ц1енача мара сацац. Даьхен 
сий де, ларх1а еза вай Г1ал-
г1айче. Со тайпан тхьамада 
ва. Аз топ ма кхосса саг йоа-
г1аш, харцахь ма лела, зу-
лам ма де, къахьега, аьл-дит 
ма дувца ях! Сайна могаш 
лела ца дайта а хьож, хьо-
жарг а ва со… Цхьа топ кхос-
сийтанзар Махьмада ший 
веший ви1ий саг ц1айоаг1а 
к1ирандийнахь. Дош ч1оаг1а 
да цун аьлар наха. Нийсдоа-
цар д1адаккха дез аз а наха 
а йоах цо. Камаьрша саг ва 
оал цог1 юртхоша. Пачахьа 
яхар де дез вай оал цо. Д1а-
хийца лела доахан, жаи мо 
лела  йиш яц вай. Махьмиад 
- къамаьл чулоацамга, дил-
лача нийса да! 

Каст-каста, юкъ-юкъе йист 

хул Нальгиев Азмат. 
Амбицеш д1аяха ез оал цо. 

Шийдар увтто дезац. Из ший 
ц1аг1а дита деза. Дика оа-
мал гойта еза наха! Нах ряза 
ба Нальгиевна. Хьаькъал до-
лаш къонах ва из оал! 

Новкъост Богатыревс аь-
нна дош дитанзар наха тасса. 
Цо аьлар… навес хьае еза. 
Инвентарь 1ооттае еза. Ц1е-
на хила ез укхаз массанахь а. 
Порядок е ез вай. Дала яхар 
де дез вай. Лоастам бе беза 
вай лоамашка. Кхы мехкара 
представителеш баьхкача 
царна гургдолаш. Вай хьаде 
деза из. 

Служба занятости йолча 
отдела кулгалхочун Котиев 
Салаудина, къамаьла да ла-
дувг1а безам хургболаш. 

Цо белгалдаьккхар. Ший 
белхах лаьца. Субсидех пен-
сех 32 эзар саг инвалид вол-
га г1алг1ай мехка. Болх дика 
бе безалга. Тайпай советах 
лаьрх1а а 1ензар ца оалаш. 
Дукха хаттараш да тосац вай 
кхоачашде дезаш белгал-
даьккхар Гандалой тайпан 
Совета Председатель волча 
Гандалоев Баматгире. Дувц. 
Харцахь лела нах совцабе 
беза. Царна никъ бехка без 
вай. Зуламхой совцабе лерх1 
вай. Орг.комитет декхарийла 
я из болх д1абахьа. 

-Хабарал худар тол яь-
хад вай Даьш а. Кхалнах а 
ба цига ара… Муцольгова 
Тамара Султановна, цун-
ца кхалнах а. Из хьехархо 
я. Х1ама кхалла ха хинний. 
Даъа, мала оттадаьд. Исто-
лат1а. Тхьамада волча Евку-
ров Юнус-Бека бисмил деш. 
Х1ама дуъ наха. Эздий дуъ 
шу. Ура латтараш г1улакх ду 
дика. Д1абелле мовлат деш 
наха, чай мол. Тух кхоал, хий 
мол. Делкъа параз ламаз ду 
Далла. Машинашта а хайше 
ц1енгахь берз нах. Сурташ 
доах. Ше-ше Юнус-Бека юхе 
г1ерт. Из цар бехк бац! Дом 
эккхийташ, наькъа йолх ма-
шинаш. Солот а дехк Элчан 
с.т. вассалам. Лоамаш а латт 
г1ийла т1ехь хьежаш санна. 
Эсс а дода сагота доацаш! 
Эсаца 1обадача новкъа 
1обалх нах а, хьалбаьхкача, 
новкъа. Дай лоамаш а да 
гуш. Дикача наькът1а хилба 
г1алг1ай! 

АУШЕВ Сулам-Бек        

В соответствии с приказом 
ФМС России от 8 ноября 2007 
г. № 430 Об утверждении ад-
министративного регламента 
федеральной миграционной 
службы по предоставле-
нию государственной услуги 
по оформлению, выдаче, 
продлению срока действия, 
восстановлению и по ис-
полнению государственной 
функции по аннулированию 
виз иностранным гражданам 
и лицам без гражданства, и 
на основании пунктов - 30, 
31, 32, 33, 34, 35, 36, 37, 38, 
39, 40 данного Администра-
тивного регламента.

Получателями государ-
ственной услуги являются 
временно пребывающие и 
временно проживающие в 
Российской Федерации ино-
странные граждане, законно 
находящиеся на ее террито-
рии.

Сотрудники территори-
альных органов при предо-
ставлении государственной 
услуги и исполнении госу-
дарственной функции по 
Аннулированию визы ино-
странному гражданину руко-
водствуются положениями 
данного Административного 
регламента.

Сотрудники территориаль-
ных органов, участвующих в 
предоставлении услуги и ис-
полнении государственной 
функции по аннулированию 
визы иностранному гражда-
нину, несут персональную 
ответственность за исполне-
ние административных про-
цедур и соблюдение сроков, 
установленных Администра-
тивным регламентом.

ФМС России и ее террито-
риальные органы оформля-
ют визы на машиночитаемом 
визовом бланке.

Вкладные визовые бланки 
применяются до перехода на 
использование машиночита-
емых визовых бланков.

Иностранному граждани-
ну, прибывшему в Россий-
скую Федерацию в целях 
обучения в образовательном 
учреждении по обыкновен-
ной учебной визе либо в це-
лях осуществления трудовой 
деятельности по обыкно-
венной рабочей визе, прод-
ление срока действия визы 
производится путем выдачи 
многократной визы.

Виза оформляется в срок 
не более 20 рабочих дней с 
даты обращения иностран-
ного гражданина в террито-
риальный орган и предостав-
ления всех необходимых 
документов.

Оформление, выдача и 
продление срока действия 
визы производится террито-
риальными органами по ме-
сту постановки иностранного 
гражданина на миграционный 
учет по месту пребывания 
либо по месту фактического 
пребывания иностранного 
гражданина.

В выдаче визы иностран-
ному гражданину может 

быть отказано, а выданная 
виза аннулирована в случа-
ях, если:

это необходимо в целях 
обеспечения обороноспо-
собности или безопасности 
государства, либо обще-
ственного порядка, либо за-
щиты здоровья населения;

иностранный гражданин 
использовал подложные до-
кументы либо сообщил за-
ведомо ложные сведения о 
себе или о цели своего пре-
бывания в Российской Феде-
рации;

иностранный гражданин 
два и более раза в течение 
трех лет привлекался к ад-
министративной ответствен-
ности в соответствии с зако-
нодательством Российской 
Федерации за совершение 
административного правона-
рушения на территории Рос-
сийской Федерации;

в период своего предыду-
щего пребывания в Россий-
ской Федерации иностран-
ный гражданин подвергался 
административному выдво-
рению за пределы Россий-
ской Федерации либо депор-
тировался, - в течение пяти 
лет со дня административ-
ного выдворения за пределы 
Российской Федерации или 
депортации;

иностранный гражданин 
имеет непогашенную или 
неснятую судимость за со-
вершение тяжкого или осо-
бо тяжкого преступления на 
территории Российской Фе-
дерации либо за ее предела-
ми, признаваемого таковым 
в соответствии с федераль-
ным законом;

в отношении иностранного 
гражданина принято реше-
ние о нежелательности пре-
бывания (проживания) в Рос-
сийской Федерации.

Разъяснять причины отка-
за уполномоченный государ-
ственный орган не обязан.

Перечень документов для 
выдачи, продления и восста-
новления визы и требования 
к ним

Для оформления, продле-
ния срока действия или вос-
становления визы иностран-
ный гражданин представляет 
в территориальный орган 
следующие документы:

- Анкета установленного 
образца, заполненная раз-
борчиво от руки или с ис-
пользованием технических 
средств на русском языке 
либо на английском языке 
без использования сокраще-
ний и аббревиатур, с накле-
енной фотографией.

Ответы на вопросы анкеты 
должны быть исчерпываю-
щими.

Анкета подписывается 
иностранным гражданином 
лично.

Действительный загра-
ничный паспорт либо иной 
документ, удостоверяющий 
личность иностранного граж-
данина и признаваемый в 
этом качестве Российской 

Федерацией, и копии страниц 
паспорта, которые содержат 
сведения об иностранном 
гражданине и сроке дей-
ствия паспорта, а также ко-
пию визы (при ее наличии).

Паспорт, представляемый 
иностранным гражданином, 
не должен вызывать сомне-
ний в подлинности и принад-
лежности его владельцу, со-
держать отметок, оговорок, 
записей, подчисток и исправ-
лений, не заверенных ком-
петентными властями соот-
ветствующего иностранного 
государства, вырванных или 
расшитых страниц, должен 
иметь не менее двух чистых 
страниц, предназначенных 
для виз, срок его действия, 
как правило, не должен исте-
кать ранее чем через 6 меся-
цев с даты окончания срока 
действия визы.

-	 Отрывная часть уве-
домления о прибытии ино-
странного гражданина в ме-
сто пребывания и ее копия.

-	 Квитанция  об  упла-
те  государственной  пошли-
ны,  за исключением случаев, 
предусмотренных абзацем 
седьмым пункта 7 Админи-
стративного регламента.

В случае оформления 
визы на вкладном визовом 
бланке представляются две 
фотографии размером 3 х 4 
см (черно-белые либо цвет-
ные на матовой фотобумаге) 
с четким изображением лица 
анфас, без очков с затемнен-
ными стеклами и без голов-
ного убора, за исключением 
иностранных граждан, для 
которых постоянное ноше-
ние головного убора являет-
ся обязательным атрибутом 
их национальной или рели-
гиозной принадлежности, 
при условии, что иностран-
ный гражданин изображен 
в таком головном уборе на 
фотографии в паспорте.

В случае невозможности 
предоставления документов 
для оформления, продления 
или восстановления визы 
иностранным граждани-
ном либо пригласившей его 
стороной документы пред-
ставляются принимающей 
стороной, с приложением 
документов, подтверждаю-
щих наличие причин, пре-
пятствующих иностранному 
гражданину лично обратить-
ся в территориальный орган 
по вопросу оформления, 
продления либо восстанов-
ления визы.

Паспорт, виза, оформ-
ленная на вкладном визо-
вом бланке, отрывная часть 
уведомления о прибытии 
иностранного гражданина в 
место пребывания возвраща-
ются иностранному гражда-
нину либо лицу, представив-
шему документы, а их копии 
приобщаются к анкете.

М. Илезов,
начальник ОФМС России 

по Республике Ингушетия 

здоровье

Условия и сроки по оформлению, 
выдаче, продлению срока действия 

и восстановлению визы иностранному 
гражданину

Эги-Кхале в1ашаг1кхетар

Значение 
и необходимость 

молитвы

ВЕЧНЫЕ ИСТИНЫ



CMYK

Размышляя о безопас-
ности наших дорог и нашем 
собственном поведении 
на проезжей части, всег-
да вспоминается случайно 
услышанный рассказ одного 
человека, который в конце 
90-х годов века минувшего 
ездил в Казахстан родствен-
ников проведать.  Ехали они 
на «мерседесе» по новой 
трассе, кажется Алма-Ата 
– Астана. Он был за рулем, 
а рядом сидел уважаемый 
человек – известный мулла. 
И вот,  желая завести раз-
говор, да и узнать для себя  
что-то полезное, водитель 
спросил муллу: «Я вот сей-
час еду больше 100 км в час. 
Можно так быстро ехать?» 
«Можно», - ответил мулла. 
Через некоторое время води-
тель, прибавив газу, спросил: 
«Сейчас уже едем со ско-
рость 150 км в час. А с такой 
скоростью можно? «Можно», 
- ответил мулла. Машина на-
бирала скорость, и теперь 
уже не скрывая тревоги во-
дитель сказал: «Почти 180! 
Опасно ведь так ехать, да?»  
«Конечно, опасно», - ответил 
мулла. Когда машина верну-
лась к нормальной скорости 
движения,  водитель спро-
сил: «Почему раньше было 
можно, а когда 180 км в час 
стало опасно?» «Если ты 
уверен, что такая скорость 
безопасна и не опасна для 
тебя и окружающих – она 
позволительна, а если ты 
едешь со скоростью 50 км в 
час, но знаешь о неизбежной 
опасности – ты самоубийца. 
Нельзя ничего делать, глупо 
рискуя», - ответил мулла.

Старики рассказывают, что 
и раньше, когда  автомобиль 
был редкостью, наши люди 
первым делом интересова-
лись не тем, как его создали, 
не принципом работы двига-
теля и т.п. техническими ха-
рактеристиками «железного 
коня», а тем, как быстро он 
может двигаться. Знамени-
тый гонщик Шумахер еще 
не родился, даже отец этого 
самого Шумахера еще не ро-
дился, а ингуши уже думали, 
сколько лошадиных сил мож-
но выжать из нового средства 
передвижения. Случай, как 
мы понимаем, представился 
с течением времени и самые 
первые водители из наших 
земляков «Побед», «ЗиМов» 
и легендарной ныне «Волги» 
(М-21) стали доказывать на 
практике, что эти машины 
могут ездить быстрее, чем 
указывает «теория» их спи-
дометра. 

Никто не подсчитывал, 
сколько людей мы с тех пор 
потеряли в автомобильных 
авариях, но цифра, конечно 
же, будет страшная, если 
собрать полный список.  И 
здесь, что называется,  не 
до улыбок. Вспомним толь-
ко «народные» названия 
в родной Ингушетии, типа 

«долина смерти», «адский 
перекресток» и т.п. и сразу 
понимаешь, что ничего хоро-
шего в этой характеристике 
нет. Лучше бы люди больше 
интересовались принципом 
работы, были более склонны 
к изучению и созданию, мо-
жет быть, новых двигателей,  
экологически чистых, либо 
новую, надежную систему 
безопасности придумали для 
водителей. А гонять по ули-

цам, не поумнев с возрастом, 
и кто угодно может.

Представляется, что обще-
ству надо больше уделять 
внимания следующему об-
стоятельству: многие люди, 
не только дети школьного 
возраста, но и взрослые тети 
и дяди, демонстрируют порой 
вопиющую безграмотность 
в области правил безопас-
ности дорожного движения. 
Вы посмотрите утром, как, 
например,  по улицам На-
зрани идут на работу взрос-
лые, и поймете, сколь опас-
но оставлять без присмотра 
на этих улицах маленьких. 
В так называемых «слепых 
местах», где водитель и на 
малой скорости выезжает на 
плохо видимую часть трас-
сы, какая-нибудь местная 
леди, ни разу не глянув по 
сторонам, пересекает смер-
тельно опасный участок до-
роги.  Понятное дело, что 
ввиду слабости придорож-
ной инфраструктуры - нет 
специально оборудованных 
наземных (или подземных)  
переходов, пешеходы «ме-
рят» на глаз  расстояние до 
автомобилей. Видимо, лишь 
по этому принципу понима-
ется весь свод указанных 
правил. Дети также учатся 
этому только, не только  на 
первый взгляд, безумному 
«методу» определять, когда 
можно, а когда нельзя дорогу 
переходить. Надо, конечно, 
анализировать расстояние 
до движущегося транспорта, 
но есть еще и правила, аз-
бука безопасности на доро-
гах. Если ту азбуку не знать 
и  не соблюдать, то на пере-

крестках такие «знающие» 
пешеходы легко создадут 
аварийную ситуацию. Что 
можно часто наблюдать на 
перекрестке улицы им. Кар-
тоева и пр. им. Базоркина в 
Назрани. По количеству ДТП 
это место  занимает одно из 
первых мест.

Несколько улучшилась 
за последние годы, на наш 
взгляд проблема, о которой 
неоднократно писали наши 

коллеги: с утра на улицах по-
являются уборщики мусора, 
как правило, женщины. Но в 
большинстве городов мира  
улицы стараются убирать с 
раннего утра, когда еще люд-
ской муравейник не проснул-
ся. Это безопасно для самих 
уборщиков – на улицах еще 
практически нет автомоби-
лей. А здесь человек на авто-
мобиле еле-еле видел бабу-
лю в сером пальто, которое 
почти сливается с туманом… 
Это дело серьезное, ведь 
всякая беда в этом деле – 
увечье, а то и хуже. Поэтому, 
как минимум, светоотражаю-
щая, яркая униформа у убор-
щиков, как сегодня, должна 
быть всегда.

В Москве сравнительно 
недавно, учитывая массо-
вость явления, решили про-
вести первые т.н. легальные 
ночные гонки по улицам. Го-
ворят, первый блин вышел 
комом, но дело вовсе не в 
этом, а в желании как-то ре-
шить проблему. Молодежь 
современная живет своими 
интересами и приоритетами, 
хочется, как их сверстникам 
в других местах планеты, 
померяться силами, сидя за 
рулем стремительного ав-
томобиля. Кони в яблоках 
исчезли из нашей ежеднев-
ности, «скачки» теперь про-
ходят на колесах.  Где-то в 
Европе люди, благодаря из-
вестным экономическим воз-
можностям, устраивают для 
определенной категории лю-
дей захватывающие и опас-
ные гоночные баталии. Од-
нако надо заметить, аварий 
на трассах Старого Света 

меньше не становится. Кста-
ти, может и не надо идти на 
поводу у молодежи в данном 
случае? Ведь есть закон, а 
город - это место  жизни мил-
лионов людей, а не трасса 
«Формулы 1». Хочешь лихо 
мчаться по дороге – иди  в 
секцию гонщиков и занимай-
ся до посинения…

Чем лучше дороги и совер-
шеннее автомобили, тем бы-
стрее несутся неизлечимые 
лихачи по земной поверх-
ности. Здесь же, у нас дома, 
часто доводилось слышать 
от разного рода водителей, 
что, мол, нам бы автодром, 
какую-нибудь «формулу-1» 
и мы показали бы мировой 
уровень! Да где же им, недис-
циплинированным, такую до-
рогую отдушину государство 
найдет? Но это не значит, что 
по этой причине можно про-
бовать себя в роли гонщика 
на дороге между Назранью 
и ст. Орджоникидзевской,  
с. Насыр-Кортом  и с.  Гамур-
зиево и другими местами, где 
люди живут.  И раз мы не мо-
жем себе позволить такой ро-
скоши, как автогонки, чтобы 
выпустить пар из чрезмерно 
спешащих горе-водителей, 
остается только воспитывать 
их. В любом случае надо вос-
питывать, примером, силой 
закона или еще как. 

Как то раз, пару лет назад, 
выступал на страницах рос-
сийской прессы, начальник 
департамента обеспечения 
безопасности дорожного дви-
жения МВД РФ В. Кирьянов и 
предложил, что ответствен-
ность за нарушение ПДД 
должен нести не водитель, а 
владелец автомашины. Сра-
зу, конечно, возникли споры, 
гаишников даже обвинили в 
посягательстве на святое – 
на Конституцию. Между тем, 
можно предположить, что 
здравый смысл в этом есть. 
Может родители или другие 
фактические владельцы ав-
тотранспорта станут более 
ответственно смотреть, кому 
доверяют руль автомобиля. 
К тому же, по словам главно-
го автоинспектора страны в 
системе обучения водителей 
появятся серьезные новше-
ства, особенно в обучении 
и сдаче экзаменов. Главное 
ведь не факт сдачи ПДД и 
получения прав, а научить 
человека уверенному вожде-
нию транспортного средства. 
Новая система предполага-
ет, что кандидаты в водители 
будут обучаться по разным 
методикам. Кто хочет ездить 
сам и возить свою семью, 
пройдет курс по отдельной, 
любительской программе. 
А тот, кто хочет сделать во-
ждение своей профессией 
– будет обучаться по дру-
гой программе. В принципе, 
некоторые элементы этой 
идеи, как говорят старые шо-
фера, были и раньше. Взять, 
к примеру, перевозку людей 
– раньше надо было иметь 

стаж 5-летней работы за 
рулем, чтобы тебе такое се-
рьезное дело доверили. По 
большому счету, главное на 
дороге – людей сохранить, а 
не «железку на колесах».

Проблема «пешеход-
водитель» будет существо-
вать пока человек должен 
двигаться по дороге в нуж-
ном направлении. Другими 
словами эта проблема на-
долго, поэтому мы долж-
ны освежать в памяти свое 
осторожное и внимательное 
отношение к проезжей части. 
Людям свойственно забы-
вать об опасности, их спа-
сает напоминание о ней. В 
этой связи очень радует, что 
многие сотрудники ГИБДД 
республики не только по слу-
жебным обязанностям, но и 
по человеческому долгу ве-
дут разъяснительную работу 
в различных учебных заведе-
ниях республики, выступают 
на страницах газет и на теле-
видении. Мы ведь знаем, что 
всякое доброе дело принесет 
свои хорошие плоды. С года-
ми, глядишь, и отношение к 
тем же правилам дорожного 
движения в общественном 
сознании изменится – их ста-
нут строже соблюдать. 

Нельзя не вспомнить о 
сильной рекламе этой по-
зитивной идеи, которую ис-
пользует ныне отечествен-
ное телевидение. Суть ее в 
том, что некий абстрактный 
носитель зла виновен в ги-
бели тысячи людей, «терро-
рист» - 9 тысяч, а «пьяный 
водитель» - 30 тысяч в день. 
По всему миру, разумеется. 
В любом случае, нормально-
му человеку хочется, чтобы 
никто нигде не погибал.

На дороге в роли пешехо-
да или водителя можно себя 
чувствовать уверенным, если 
соблюдаешь осторожность и 
не теряешь голову. Не будем 
же об этом забывать и нау-
чим этому детей, чтобы они 
видели аварии только в кино, 
но не в жизни.

И в завершение нашего 
рассуждения надо сказать о 
больших мелочах. Не удив-
ляйтесь, есть и такие явления 
в нашей жизни. Мы говорим 
о том, что безопасность лю-
дей на дороге начинается с 
небольших усилий общества 
и государства в этом направ-
лении. Обычный тротуар, пе-
шеходная дорожка, могут и 
должны стать спасением для 
сотен ребятишек, которые с 
началом учебного года идут 
в школы республики. А этих 
дорожек крайне мало. Опти-
мизм в нас вселяет нынеш-
ний дорожно-строительный 
бум, когда реставрированная 
трасса «Назрань – Орджони-
кидзевская» обрела не толь-
ко хорошее асфальтовое 
покрытие, но и продолжает-
ся благоустройство приле-
гающей территории – не за-
бывают о пешеходах. Точно 
такая же добрая картина се-
годня наблюдается и рядом 
с нашей редакцией – стро-
ят пешеходную дорожку по  
пр. Базоркина. Теперь путь 
в лицей, стадион, на рабо-
ту, станет для людей более 
удобным и безопасным. 

В.САИТОВ
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ОбъявлениЯ

ЗНАТЬ И СОБЛЮДАТЬ АЗБУКУ  
ДОРОЖНОЙ БЕЗОПАСНОСТИ

человек и дорога

Автомобиль с первых дней своего появления 
требовал уважения, осторожности, соблюдения 

правил дорожной безопасности

Ярким примером и пре-
красным образцом в спор-
те является сегодня 
Республика Ингушетия. 
Системная и последова-
тельная  позиция мини-
стра по физической куль-
туре и спорту Руслана 
Магометовича Балаева 
в отношении развития 
элитного и массового 
спорта в республике чет-
ко определена – это важ-
нейший аспект социаль-
ного развития. Несмотря 
на проблемы финансиро-
вания, возникающие вре-
мя от времени, строятся 
новые объекты и откры-
ваются залы для занятий 
спортом, совершенству-
ется система развития 
детско-юношеского спор-
та, создаются условия 
для того, чтобы каждый 
человек в республике 
имел возможность си-
стематически занимать-
ся спортом.

Спорт делает жизнь каж-
дого человека более глубо-
кой и интересной, закалка, 
полученная в спорте, всег-
да поможет в жизни. А уж 
самые талантливые из них 
ребята, как показала жизнь, 
смогут покорить олимпий-
ский пьедестал, как это сде-
лали наши ингушские парни 
в Пекине Назир Манкиев и 
Рахим Чахкиев.

Министр спорта Руслан 
Балаев отлично знает состо-
яние дел и реальные пер-
спективы во многих видах 
спорта, которые благодаря 
высокому уровню развития 
в Ингушетии стали опорны-
ми и для всей России. Во 
многих видах спорта у нас 
всегда трудились и трудятся 
сегодня прекрасные трене-
ры. Спорт, кроме всего про-
чего, - это еще совокупность 
определенных моральных, 
нравственных ценностей, 
этика поведения и многое 
другое.

В январе мы писали о на-

чале строительства в с. Му-
жичи площадки для  сборов 
во время летних каникул. 
Здесь в июне  2009 года 
было начато строительство 
зала тяжелой атлетики. Тог-
да возвели стены, а на кры-
шу денег не хватило. Между 
тем, в селении Мужичи всег-
да было много ребят – лю-
бителей штанги. Их число 
увеличилось после показа 
по ГТРК «Ингушетия» филь-
ма о министре физической 
культуры и спорта Руслане 
Балаеве, где он поднимает 
камни, штанги. Секция тяже-
лой атлетики пополнилась 
огромным количеством ре-
бят, которые решили после-
довать примеру министра. 
Их достижения на этом по-
прище мы увидели во время  
проведения Ингушских игр.

В одном из своих высту-
плений говорил о необхо-
димости развивать тяжелую 
атлетику в Республике Ин-
гушетия и президент нашей 
республики Ю-Б. Евкуров.

Любимый вид спорта в Ин-
гушетии – тяжелая атлетика 
– сохранен сегодня в респу-
блике исключительно благо-
даря упорству и неутомимой 
работе главного тренера 
сборной команды Республи-
ки Ингушетия по тяжелой ат-
летике, заслуженного трене-
ра России и СССР Ибрагима 
Абибулатовича Кодзоева. 
Учитывая те приоритеты, ко-
торые существуют в работе 
сборной тяжелой атлетики 
Ингушетии на сегодняшний 
день – увеличение числа за-
нимающихся штангой, про-
движение детской програм-
мы, привлечение к этому 
виду спорта внимания обще-
ственности, СМИ, пропаган-

да и популяризация тяжело-
атлетов – дополнительный 
импульс развитию тяжелой 
атлетики у нас в республи-
ке, несомненно, придаст от-
крывшийся новый зал тяже-
лой атлетики, построенный 
в живописном уголке дома 
отдыха в селении Мужичи. 
Идея его строительства при-
надлежала министру спорта 
Руслану Балаеву и трене-
ру Ибрагиму Кодзоеву. Зал 
представляет собой про-
сторное здание размером 9 
на 14 метров. Шесть боль-
ших окон делают его свет-
лым, просторным и уютным. 
За все время строительства 
сюда никто и не приезжал 
кроме Р. Балаева и И. Код-

зоева. Они своими силами 
закончили строительно-
монтажную часть работ, 
внутреннюю отделку здания. 
Минспорт помог с инвента-
рем, сюда завезли штанги, 
сделали стойки для подъ-
емных упражнений. Вот так 
усилиями двух неравнодуш-
ных людей появился зал 
для сборов во время летних 
каникул. Нужно отметить, 
что ездить из Назрани в Му-
жичи ежедневно нелегко, но 
Ибрагим Кодзоев не считал-
ся с этим. Он нашел строи-
телей, которые тоже были 
заинтересованы в открытии 
этого зала. Мусса Шадиев, 
Магомед Абадиев и Илез 
Шадиев оказались людьми 
ответственными. Когда кон-
чился стройматериал, а И. 
Кодзоев находился на вы-
езде, они не раздумывая ку-
пили его на свои  средства, 
чтобы спортсмены смогли 
как можно быстрее начать 
тренировки. Кстати, среди 
занимающихся здесь ребят 
есть уже кандидаты в сбор-
ную России. Среди них М. 
Барахоев, который с 15 лет 
занимается тяжелой атлети-
кой. Он студент юридическо-
го факультета одного из пре-
стижных вузов Москвы.

Ребята, конечно, благодар-
ны и Балаеву, и Кодзоеву.

- Здесь очень удобно за-
ниматься, есть все необхо-
димое, ничто не отвлекает. 
Мы тренируемся с полной 

отдачей сил, - делятся они.
Строителям осталось 

только небольшую часть 
наружных работ доделать 
– крыльцо и фасад здания. 
«Финансирования пока не 
было, - говорит И. Кодзоев, 
– где-то пенсию, где-то зар-
плату вкладываем, помощь 
оказывает только Р. Балаев. 
Сегодня для наших спор-
тсменов это большой пода-
рок, и они не скрывают своей 
радости. Ребята благодарны 
всеми, кто причастен к этому 
доброму делу».

Ребята приезжают зани-
маться в этот зал из всех 
близлежащих сел – Алкуна, 
Галашек, Алхасты. Желаю-
щих заниматься тяжелой ат-
летикой очень много.

М. АУШЕВА,
с. Мужичи

P.S. Когда этот матери-
ал верстался в номер, мы 
узнали, что зал тяжелой 
атлетики с. Мужичи по-
сетил президент респу-
блики Юнус-Бек Евкуров, 
помощник президента РИ 
И. Арсамаков. Президент 
Ингушетии остался до-
волен открытием такого 
зала и порадовался за ре-
бят, которым  теперь есть 
где заниматься тяжелой 
атлетикой во время лет-
них сборов. Мы приехали 
сюда в тот момент, когда 
полным ходом шли трени-
ровки, их мы запечатлели 
на фотоснимках.

Когда мечты сбываются
спорт

ДОРОГА ТРЕБУЕТ ДИСЦИПЛИНЫ
Товарищи родители! Анализ дорожных происшествий с детьми свидетельствует о том, что 

чаще всего юные пешеходы попадают в беду по собственной неосторожности:
- переходят проезжую часть на красный сигнал светофора,
- допускают игры и катание на велосипеде по дорогам с оживленным транспортным движени-

ем,
- неправильно обходят стоящий транспорт, 
- играют на проезжей части дорог,
- переходят дорогу в не установленном месте и перед близко идущим транспортом.
В целях безопасности ваших детей на дороге с детства приучайте ребенка к уважению ПРАВИЛ 

ДОРОЖНОГО ДВИЖЕНИЯ, воспитывайте в нем чувства осторожности и осмотрительности. Про-
водите эту работу не от случая к случаю, а последовательно и ежедневно.

Переходя дорогу с ребенком, крепко держите его за руку, всегда строго соблюдайте правила 
дорожного движения. Сами добивайтесь этого от своего ребенка.

НАХОДЯСЬ НА УЛИЦЕ С РЕБЕНКОМ:
- на проезжей части не спешите и не бегите: переходите улицу всегда размеренным шагом, ина-

че вы обучите ребенка спешить и бегать там, где надо наблюдать и обеспечить безопасность;
- выходя на проезжую часть, прекращайте разговоры, ребенок должен привыкнуть, что при 

переходе улицы разговоры излишни;
- никогда не переходите улицу наискосок, подчеркивайте ребенку всякий раз, что идете строго 

поперек улицы;
- никогда не переходите улицу на красный свет или желтый сигнал светофора. Если ребенок 

сделает это с вами, он тем более сделает это без вас;
- переходите улицу только на пешеходных переходах, или на перекрестках по линии тротуа-

ров;
- если вы приучите детей ходить, где придется, никакая школа не будет в силах его переучить;
- из автобуса, такси старайтесь выходить первым, впереди ребенка, в противном случае он 

может упасть или выбежать на проезжую часть улицы;
- привлекайте ребенка к участию в вашем наблюдении обстановки на улице: показывайте ему 

те машины, которые вы увидели издали и которые едут с большой скоростью, их надо пропу-
стить;

- подчеркивайте свои движения, находясь с ребенком на улице:
- поворот головы для осмотра улицы, остановку для пропуска машин, остановку для осмотра 

улицы. Если ребенок заметит их, значит, он обучается на вашем примере;
- не выходите с ребенком из-за машины или из-за кустов, не осмотрев предварительно улицу, 

это типичная ошибка детей, и надо, чтобы они ее не повторяли. 
- не посылайте ребенка переходить или пересекать улицу впереди вас - этим вы обучаете его 

идти через улицу, не глядя по сторонам;
- маленького ребенка надо крепко держать за руку, быть готовым удержать при попытке вы-

рваться. Это типичная причина несчастных случаев. Соблюдайте правила дорожного движения.
Хадишат Албакова,

инспектор по пропаганде ОБ ДПС УГИБДД при МВД 

Утерянные печати, штампы и бланки квалификационной коллегии судей Республики 
Ингушетия, находившиеся в управлении Судебного департамента в Республике Ингу-
шетия, считать недействительными.

Администрация Джейрахского муниципального района объявляет населению Респу-
блики Ингушетия, что сдается в аренду земельный участок площадью 0,70 га под рас-
ширение пруда.

Утерянный аттестат серии А № 5689440, выданный СОШ № 20 г. Малгобека в 2001 
году на имя Бекбузаровой Мадины Беслановны, считать недействительным.

Магомед Дарсигов встретился с 
победителем Чемпионата 
Европы по греко-римской 

борьбе Бекханом Оздоевым
В офисе Полномочного представительства состоялась встреча Магомеда Дарсигова с по-

бедителем Чемпионата Европы по греко-римской борьбе Бекханом Оздоевым принесшим 
российской команде золотую медаль. 

Б. Оздоев является воспитанником училища олимпийского резерва. С 2007г. принимал уча-
стие во многих первенствах и турнирах, где занимал призовые места. Среди них Первенство 
России (2008-2009 г.) 1 место. 

Магомед Дарсигов поздравил спортсмена с успехом, пожелав дальнейших побед на турни-
рах, а также вручил благодарственное письмо 
и денежное вознаграждение. 

Благодарственное письмо со словами бла-
годарности также было направлено на имя 
тренера Хаутиева Б. 

В ходе беседы Магомед Дарсигов пообещал 
юному спортсмену оказывать материальную 
помощь и продвижение на пути достижения 
поставленных целей если Бекхан Оздоев бу-
дет показывать хорошие результаты. 

Одной из таких целей является получение 
высшего образования. Полномочный пред-
ставитель пообещал оказать содействие при 
поступлении Б. Оздоева в Ростовский госу-
дарственный экономический университет 
(РИНХ).

Пресс-служба полпредства 

Требуется представитель по продажам специальной оргтехники для бухгалтерий.
Совместительство для лиц, имеющих разъездной характер работы по республике. 

Личный автомобиль.
Тел. (863) 242-49-00, (928) 296-16-06.


